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Mensaje del Director /ING. ANDRES CANALES LEANO, DIRECTOR GENERAL

Entre la revision del
T-MEC y la conquista
de Asia

El campo mexicano entra en un momento decisivo al iniciar formalmente en
marzo la revision del Tratado entre México, Estados Unidos y Canada (T-MEC), un
proceso que no solo implica ajustes técnicos o comerciales, sino la redefinicion del
papel que jugara la agroindustria nacional en el bloque econémico mas importan-
te del mundo, a la par que la diversificacion de las agroexportaciones mexicanas
rumbo a Asia tiene como puerta de entrada a Japon, donde recientemente México
y Jalisco tuvieron una importante representacion en Foodex 2026.

Sobre larevision del T-MEC, las primeras sefales apuntan a una discusion pro-
funda sobre cadenas de suministro estratégicas, con propuestas como la reloca-
lizacion de industrias clave -semiconductores, farmacéutica- dentro de América
del Norte, aunque para el sector agroalimentario, el fondo del debate es otro: co6mo
fortalecer la integracion sin sacrificar competitividad, como asegurar reglas claras
y, sobre todo, como garantizar condiciones justas para el productor mexicano.

Hoy, mas que nunca, el campo mexicano exige certidumbre como requisito fun-
damental del comercio trilateral: en precios, en acceso a mercados, en logisticay
en politicas publicas que no lo dejen en desventaja frente a sus socios comerciales
y por ello, la revisidn del T-MEC abre una ventana de oportunidad, pero también
implica riesgos si no se defiende con firmeza la posicién del agro nacional.

En paralelo, México ha comenzado a consolidar una ruta alterna -y comple-
mentaria- hacia Asia. La participacion en Foodex Japén 2026 no solo confirmé el
interés del mercado asiatico por los productos mexicanos, sino que evidencié algo
mas importante: la capacidad del pais para competir en los mercados mas exigen-
tes del mundo.

Japén no compra volumen, compra calidad, trazabilidad y confianza y ahi Méxi-
co ha logrado colocar un pie firme, particularmente con productos hortofruticolas
como el pimiento, berries y aguacate, que ya encuentran nichos consolidados en
ese mercado. La delegacion jalisciense, junto con productores y empresas mexica-
nas, no solo llevé productos, llevé una narrativa: la de un campo tecnificado, sus-
tentable y capaz de cumplir estandares internacionales.

La ensefanza es clara: Mientras el T-MEC define las reglas del juego en América
del Norte, Asia representa el espacio de expansion y Japén la puerta de entrada a
ese importante mercado que nos permitira no poner los huevos en una sola canas-
ta, lade EUA. No se trata de elegir entre uno u otro, sino de entender que el futuro
del agro mexicano esta en diversificar riesgos y mercados.

Hoy, el productor mexicano compite en dos frentes: uno donde se negocian
condiciones, y otro donde se gana terreno con calidad. La combinacién de ambos
definira el rumbo del sector en los préximos anos.

El reto es mayusculo, pero también lo es la oportunidad. México ya no es solo
un proveedor; es un jugador estratégico en el tablero agroalimentario global.

La presencia de importantes personajes y agroempresarios del agro mexica-
no en Foodex 2026, como nuestro presidente del Consejo Nacional Agropecuario,
Jorge Esteve Recolons, -a quien acompaiié en el evento-junto con el director del
organismo, Luis Fernando Haro, el titular de Sader-Jalisco, Eduardo Ron Ramos,
asi como la Coordinacion General Estratégica de Crecimiento y Desarrollo Econé-
mico del Gobierno del Estado de Jalisco, ademas de Lorena Delgado, presidenta
de CDAAJ, entre otros muchos personajes y agroempresarios, hace patente que
el futuro de las exportaciones agropecuarias ya no sera casi exclusivamente hacia
EUA, sino que Asia sera uno de los destinos preferidos para el bien del campo de
nuestro querido México.

@ www.andrescanales.com

Miembro fundador (‘%)
PAMEXMA

@andrescanalesleano (OO
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Mundo

6 6 Hoy el campo no compite solo con produccion, compite con tecnologia, datos y eficiencia»:

Agroempresarios Mexicanos

MEXICO NO CEDERA SOBERANIA EN
REVISION DEL T-MEC: PRESIDENTA

México fij6 postura ante la revision del T-MEC: no habra

concesiones en temas estratégicos. La presidenta Claudia

Sheinbaum aseguré que el pais defende-

ra sectores clave como energia y maiz

frente a presiones de Estados Uni-
dos.

El debate se centra en las lla-
madas barreras no arancelarias,
entre ellas el uso de maiz trans-
génico, glifosato y el modelo
energético. Sin embargo, el go-
bierno sostiene que estas deci-
siones responden a principios
' constitucionales.
; : En materia eléctrica, se reite-
o ré que el esquema permite 46% de
\A inversion privada, mientras el Estado
o ;
conserva la mayoria.
«Nunca cederemos en lo que considera-
mos que no debemos ceder porque es nuestra soberaniav,
afirmé.

" SALE MEXICO DEL TUP 10 DEL AGRU "
MUNDIAL POR MENOR PRODUCCIN

México quedara fuera de los diez principales produc-
tores agropecuarios del mundo al ubicarse en la posicion
once, pese a alcanzar 285 millones de toneladas en 2026.

El crecimiento sera de apenas 1.7%, insuficiente frente a
otros paises que han ganado competitividad. Hace dos afos
México era noveno; hoy ha sido superado por Australia.

Ademas, el valor de la produccién caera en mas de 64
mil millones de pesos, afectado por sequia, tipo de cambio
y menor calidad de productos.

Walmart impulsa a 600 pymes que ya
venden 1,700 millones de pesos al ano

Las pequeias empresas reciben capacitacion en logis-
tica, finanzas y profesionalizacion para crecer dentro del
ecosistema de Walmart, donde el 90% de los proveedores

son pymes.

AUMENTAN LOS CONFLICTOS POR EL
FRIJOL EN CHIHUAHUA Y ZACATECAS

Productores de frijol intensificaron protestas ante pro-
blemas de comercializacion y falta de apoyos. Se reportan
bloqueos carreteros y movilizaciones en ambos estados.

Una comitiva sostuvo didlogo con la Secretaria de Go-
bernacion, mientras se prepara una jornada nacional de
protesta.

«Estamos afinando los detalles de la movilizacion», ad-
virtié Arturo Renteria.

El conflicto refleja la presion creciente sobre granos ba-
sicos y la falta de mecanismos eficientes de acopio.
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EL MUNDO AGROPECUARIO AFECTADO
POR LOS CONFLICTOS GEOPOLITICOS

La guerra en Ucrania y la escalada en Medio Oriente
continGian impactando al sector agroalimentario global.

La oferta de trigo, maiz y aceites se mantiene limitada,
generando presion en precios internacionales y afectando
la seguridad alimentaria en regiones dependientes.

A pesar del conflicto, Ucrania incrementé 9% su super-
ficie de siembra, intentando sostener su participacién en el
mercado.

TRIGU MAIZ Y SUYA SUBEN
EN LA BOLSA DE CHICAGO

Los granos registraron ligeras alzas impulsadas por el
mercado energético y la incertidumbre global.

El maiz y la soya se ven influenciados por los combusti-
bles renovables, mientras el trigo responde a condiciones
climaticas adversas en Estados Unidos.

La volatilidad se mantiene como factor dominante en
los mercados agricolas.

Ilustraclon IA

MEXICO OFRECIENDO SUS PRODUCTOS

[ = | ENFOODEXJAPON [~ ——
] FOODEXJAPAN o A

REI]AI]AS DEL ICE EN EE. UU
AFECTAN LA MANO DE 0BRA

El endurecimiento migratorio en Estados Unidos agrava
la escasez de trabajadores agricolas.

Aunque el programa H2A gana terreno, productores
advierten dificultades para cubrir la demanda laboral.

El debate contintia entre control migratorio y sostenibi-
lidad productiva.
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FRUTAS Y HORTALIZAS:
Exportaciones
que valen oro

MIENTRAS GRANOS Y CARNE ESTAN A LA BAJA, LA HORTOFRUTICULTURA, ESPECIALMENTE
LAS HORTALIZAS, GENERAN 22 MIL MILLONES DE DOLARES EN EXPORTACIONES, CON EL

TOMATE, PEPINO Y PIMIENTOS A LA CABEZA

Por Amado Vazquez Martinez / Tierra Fértil

El pais no es una potencia agricola por volumen, sino
por valor, como se demostré en 2025, cuando las expor-
taciones agroalimentarias superaron los 51 mil millones
de ddlares, porque el verdadero motor econdémico y ex-
portador del agro mexicano yano estd enelmaizoenla
carne, sino en las frutas y hortalizas, especialmente en el
pepino, el tomate y las bell peppers, junto con el aguaca-
tey el tequila.

La estructura productiva ha evolucionado de manera
silenciosa: mientras los granos enfrentan limitaciones de
productividad, agua y competitividad frente a Estados
Unidos, el sector hortofruticola ha construido una ven-
taja estratégica basada en clima, cercania geografica,
mano de obra especializada y logistica eficiente que per-
mite colocar productos frescos en cuestion de horas en
Norteamérica.

Las cifras lo respaldan: el sector genera mas de 22 mil
millones de délares en exportaciones anuales y mantie-
ne un superavit superior a 16 mil millones de doélares, al
convertirse en el principal generador de divisas del cam-
poy, junto con el sector pecuario, transformarse en uno
de los pilares econdmicos del pais, especialmente del
sector rural.

EL NUCLEO DE VALOR: AGRICULTURA PROTEGIDA

Para entender este fenémeno, dialogamos con Juan
Carlos Anaya, director del Grupo Consultor de Merca-
dos Agricolas, ademas de consultar y analizar las cifras
proporcionadas por la Asociacién Mexicana de Horticul-
tura Protegida (AMHPAC) al mes de febrero de 2026.

Para uno de los personajes mejor informados de lo
que ocurre en el campo mexicano, Juan Carlos Anaya,
las relaciones comerciales entre México y nuestro ve-
cino del norte son especiales y contrastantes: «Para Es-
tados Unidos, México es su mayor comprador de maiz,
su segundo comprador de soya, su primer comprador de
trigo, y su primer comprador de pasta de soyan.

«En el tema pecuario, somos su mayor comprador de
cerdo, de pollo, de leche y tercer lugar enres, por lo cual,
para los productores de materias primas de Estados
Unidos, México es estratégico, y por ello, en las platicas
que tuvo EUA con los negociadores estadounidenses del
T-MEC, dijeron, “con México no te metas” porque es es-
tratégico ;Si, claro!».

Luego, anade: «Ahora, para México es al revés: Dicen
“mi brazo débil es el hortofruticola” ; Por qué? Porque ahi
tenemos una balanza deficitaria; en el sector hortofruti-
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cola, les exportamos dieciocho mil millones, es el ochen-
tay dos por ciento de nuestras exportaciones, y ellos nos
exportan mil novecientos setentay cinco millones. Enton-
ces, paranosotros, en el caso del tomate, el noventay nue-
ve por ciento va a Estados Unidos.

TOMATE, PEPINO Y PIMIENTO: EL CORAZON EXPORTADOR

Dentro de este universo, la horticultura protegida se
ha convertido en el segmento mas dindmico con produc-
tos como tomate, pepino y pimiento concentrando la pro-
ductividad, calidad y consistencia, colocaAndose entre los
mas rentables del pais, porque ya no se trata solo de vo-
lumen, sino de valor por tonelada, cumplimiento sanitario
y capacidad de responder a mercados exigentes, explica.

Este modelo ha transformado regiones como Sinaloa,
Jalisco, Baja California, Sonora y Guanajuato, donde el
uso de invernaderos, mallas sombra, fertirriego y control
climatico ha elevado rendimientos y reducido riesgos,
consolidando una agricultura mas cercana a la industria
que al temporal.

En febrero de 2026, tomate, pepino y pimiento alcan-
zaron una produccion cercana a 1.8 millones de tonela-
das, con un valor superior a los dos mil 400 millones de

délares, informa el experto en cifras del campo.

El tomate lidera con amplio margen, concentrando la
mayor parte del volumen y valor. Es el producto fresco
mas exportado por México y uno de los mas posicionados
en Estados Unidos.

El pimiento, especialmente el bell pepper, ha ganado
terreno por su alto valor comercial y demanda en super-
mercados de Estados Unidos y Canada.

El pepino mantiene una presencia constante, con ci-
clos que permiten oferta continua durante el afio y en
conjunto, forman la base del dinamismo exportador hor-
ticola.

UN MODELO PRODUCTIVO DISTINTO

Mas alla de las cifras, lo que distingue a este segmen-
to es su modelo productivo: La horticultura protegida no
depende Unicamente de la tierra, sino del conocimiento
técnico, la inversidn en infraestructura y una logistica
precisa.

Cada hectéarea bajo invernadero puede producir va-
rias veces mas que una a cielo abierto, con mayor control
sobre calidad, inocuidad y uniformidad, lo que permite
cumplir con los estandares mas exigentes de los merca-
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“PARA ESTADOS UNIDOS, MEXICO ES SUMAYOR COMPRADOR DE MAIZ, 2D0. COMPRADOR DE SOVYA,
1ER COMPRADOR DE TRIGO Y 1ER COMPRADOR DE PASTA DE SOYA Y EN EL TEMA PECUARIO, SOMOS SU
MAYOR COMPRADOR DE CERDO, DE POLLO, DE LECHE Y TERCER LUGAR EN RES», POR ESO NO
DESAPARECERA EL T-MEC, YA QUE ES IMPORTANTE PARA LOS AGROEMPRESARIOS DE EUA:

JUAN CARLOS ANAYA, DIRECTOR GRUPO CONSULTOR DE MERCADOS AGRICOLAS.

FEBRERO 1016
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dos internacionales y asegurar contratos de largo plazo.
Adiferenciade los cultivos tradicionales, donde el pro-
ductor esta expuesto a la volatilidad de precios, aqui se
produce en funcién de lademanda, de ventanas de merca-
doy de acuerdos previamente establecidos, lo que reduce
laincertidumbre y mejora la rentabilidad.

DEPENDENCIA DEL MERCADO ESTADOUNIDENSE

El principal riesgo es su concentracién comercial por-
gue la mayor parte de las exportaciones se dirigen a Esta-
dos Unidos, especialmente en productos como el tomate,
donde practicamente todo el volumen cruza la frontera.

La gran ventaja para México es la cercania, que per-

2023
2024

mite entregar producto en menos de 48 horas al vecino
del norte, pero también implica vulnerabilidad ante cam-
bios sanitarios, arancelarios o logisticos, sefialan tanto
AMHPAC como el GCMA.

La relacién es estructural: mas de cuatro quintas par-
tes de las exportaciones agroalimentarias mexicanas tie-
nen como destino ese pais, y en hortofruticolas la concen-
tracién es aun mayor.

DIVERSIFICAR SIN SALIR DEL T-MEC

En cuanto al tema de diversificar las exportaciones o
bien, como sostienen algunos, salir del T-MEC y entrar a
los BRICS, Anaya responde claro: No es sencillo: Exportar
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«Pero para ellos, nosotros les importamos ocho mil cua-

trocientos millones, es el 24% de sus exportaciones... ahi

somos deficitarios en cuatro mil quinientos millones de
délares, entonces si somos muy importantes para EUA».

«Ahora, en granos, pues casi no exportamos nada;
como cuatrocientos millones y nueve por ciento va a Esta-
dos Unidos, pero Estados Unidos nos vende diez mil nove-
cientos veintiin millones de délares».

DEPENDIENTES DEL GRANO DE EUA

En granos y oleaginosas son treinta y nueve millones
de toneladas las que importamos y de sus exportaciones
solamente representamos en granos el dieciséis por cien-
to de lo que exporta EUA, pero son diez mil millones de
délares... si, somos su principal mercado».

El sector pecuario actlia como puente porque depende
de granos importados para alimentar al ganado, pero ge-
nera valor mediante carne, leche y derivados porque es el
otro gran pilar del campo. En estados como Jalisco, la pro-
duccioén de proteina animal define la economia regional.

«Sin embargo, nuestra balanza es deficitaria porque
exportamos ganado y carne, principalmente a Estados
Unidos, pero también importamos mas carne de cerdo,
polloy [acteos».

«Esta dindmica esta ligada al costo de granos como
maiz y soya o, en otras palabras, la competitividad pecua-
ria depende de insumos que el pais no produce en canti-
dad suficiente, pero aun asi, la ganaderia gana presencia
internacional, aunque enfrenta riesgos sanitarios y co-
merciales, como el gusano barrenador del ganado».

UN CAMPO DE DOS VELOCIDADES

Pese a estos contrastes, Juan Carlos Anaya afirma que
el campo mexicano opera en equilibrio: un sector horto-
fruticola altamente competitivo que genera divisas; un
segmento de granos con rezagos estructurales y un sec-
tor pecuario que crece, pero depende de esa misma base.

Elfuturo no pasa por elegir entre modelos, sino por en-
tender su complementariedad, porque México ha encon-
trado en las frutas y hortalizas una vocacién clara: produ-
cir valor, no volumen.

Y es la cercania con Estados Unidos, la experiencia
productivay la logistica las ventajas competitivas dificiles
de replicar con otros paises, pero que exige fortalecer sa-
nidad, infraestructuray tecnologia.

Porque el campo mexicano si compite... pero no en to-
dos los frentes.

Y en esa lectura, Juan Carlos Anaya lo resume:

«El sector hortofruticola es una de las grandes ven-
tajas de México... ahi es donde realmente esta jalando el
crecimiento del campo».

Dato

EL SECTOR HORTOFRUTICOLA GENERA MAS DE 22 MIL
MILLONES DE DOLARES EN EXPORTACIONES ANUALES Y
MANTIENE UN SUPERAVIT SUPERIOR A 16 MIL MILLONES DE
DOLARES, AL CONVERTIRSE EN EL PRINCIPAL GENERADOR
DE DIVISAS DEL CAMPO: GCMA

VALOR COMERCIO AGROPECUARIO MEXICO-USA
Total General de
Meéxico
Produccion Total Valor de Produccion
281 MTM 96,481 MDLS
Exportacion al Mundo Valor de Exportaciones
25. EE MTM 51,187 MDLS
—

B, |

23%

Exportaciona EUA  Valor de Exportaciones a EUA
11.14 MTM 44,633 MDLS

SIS

PRODUCTO/Volumen MTM  ELUA

Valor MDLS

ELA o
Cerveza 280.86 92.50% 6, 772* 7051
Tequila 287.12* 94.15% 4,280 8537
Aguacate 111 86.40% B37 85
Tomate Roje 178 99.80% 3,339 9341

* Datos en MLT

Total General de
EUA,
Valor de Produccidn®

& Produccion Total*
855.49 MTM 308,319 MDLS

— Exportacion al Mundo Valor de Exportaciones

222,06 MTM 171,261 MDLS
@ Exportaciones a Valor de Exportaciones a

México Meéxico

45.99 MTM 30,426 MDLS

.
21;? 18%
* Dato en mLT
PRODUCTO Vaelumen MTM MEXICO
Valor MDLS

Maiz 24.68 9,570 99.64%
Soya 5.3 8181 BB.11%
Trigo 4.48 &0.76 T7.84%
Pasta de Soya 1.78 868 99.94%

SUPERAVIT COMERCIAL: 14,207 MDLS
Fuente: Datos propios GOMA, GATS0), Departarmento de Agriculbura y
CANAM | LISDA-FAS | LISDA-PSD | Burd de Censo,
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Cienciay tecnologia

Arugula en la oscuridad:

TECNOLOGIA, LUZ ARTIFICIAL Y PRECISION: ASI SE PRODUCE UNA HORTALIZA GOURMET

EN CONDICIONES CONTROLADAS

Por Amado Vazquez Martinez / Tierra Fértil

En un cuarto cerrado, sin luz natural, donde el sol no
entra y el campo parece ausente, la arugula crece bajo un
nuevo paradigma agricola: el de la produccién controlada,
donde cada variable -luz, agua, nutrientes y temperatura-
esta disenada para maximizar rendimiento y calidad.

La escena parece mas un laboratorio que un cultivo:
Estantes alineados, raices suspendidas en soluciones nu-
tritivas y ldmparas LED encendidas durante 12 horas al dia
sustituyen al cielo abierto. Es la agricultura del futuro... que
ya estd ocurriendo.

El sustento técnico de esta transformacion no es espe-
culacién. Investigaciones desarrolladas por especialistas
como Marco Antonio Bustamante-Garcia, Michiko Takaga-
ki, Lu Na y Alejandro José Bustamante-Davila -con parti-
cipacién de instituciones como Chapingo, INIFAP y univer-
sidades internacionales- han demostrado que la ardgula
puede desarrollarse con éxito en cuarto oscuro mediante
sistemas hidropénicos y luz LED.

El estudio evalud tres sistemas: NFT (pelicula nutritiva),
DWOC (agua profunda) y DFT (flujo profundo), combinados
con diferentes tipos de iluminacién. Los resultados fueron
contundentes: el sistema NFT, acompafado de |damparas
LED de luz blanca tipo Megaluz T8, presenté el mejor des-
empeio en peso fresco de follaje y raiz.

En términos simples: mas biomasa, mejor desarrollo y
mayor eficiencia.

Pero no solo se trata de crecimiento. La calidad también
entra en juego. Las mediciones SPAD -indicador del conte-
nido de clorofila- mostraron valores mas altos en ciertos
tratamientos con luzrojay azul, lo que abre la puerta a ajus-
tar caracteristicas del cultivo seglin el mercado.

No solo se produce mas... sino mejor

El proceso inicia desde la germinacién en cubos de lana
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de roca, continta con el desarrollo bajo iluminacién artifi-
cial controlada y culmina en sistemas hidropoénicos donde
las raices reciben nutrientes de forma precisa. Tempera-
turas entre 15y 20°C, humedad regulada y ciclos de riego
programados sustituyen la incertidumbre del clima.

Aqui no hay sequias, ni heladas, ni variabilidad estacio-
nal. El avance no es menor. La producciéon en fabricas de
plantas -como se conoce a estos sistemas- permite redu-
cir el uso de agua y fertilizantes, mejorar la inocuidad del
producto y garantizar cosechas constantes durante todo el
ano.

Para un mercado como el de la ardgula, altamente de-
mandado en restaurantes y cadenas gourmet, esto repre-
senta una ventaja competitiva clave.

La agricultura controlada redefine los limites de la pro-
duccién, y cultivos como la aridgula muestran que el futuro
no necesariamente se siembra bajo el sol... también puede
crecer en la oscuridad.
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Campoy Sustentabilidad

Energia para el campo

DESDE LA SECRETARIA DE DESARROLLO ENERGETICO SUSTENTABLE, SE IMPULSA AMPLIAR
LA GENERACION ELECTRICA Y CAMBIAR SU LOGICA: PRODUCIR ENERGIA CON MENOR IMPACTO

AMBIENTAL JUNTO CON EL SECTOR RURAL

Por Amado Vazquez Martinez / Tierra Fértil

En los Altos de Jalisco, donde convergen la ganaderia, el
agave y la agroindustria, los desechos del campo comienzan
a transformarse en energia a través de biodigestores que
aprovechan residuos organicos -desde excretas pecuarias
hasta subproductos agricolas-, con el estado como impulsor
de un modelo que convierte un problema ambiental en una
solucién productiva: generar bioenergia limpia junto con
agroindustrias jaliscienses.

Ese es el eje de la nueva politica energética estatal: ge-
nerar energia limpia desde el propio campo y en ese camino,
la colaboracion con empresas como Brimex se ha convertido
en un referente nacional.

Desde la Secretaria de Desarrollo Energético Sustenta-
ble, encabezada por Manuel Herrera Vega, se impulsa una
estrategia que no solo busca ampliar la capacidad de gene-
racion eléctrica, sino cambiar la légica del sistema energéti-
co: producir localmente, con menor impacto ambiental y con
participacion directa del sector agropecuario.

La entidad enfrenta actualmente un déficit energético
estructural cercano al 30% en términos de consumo eléc-
trico, lo que implica que una parte significativa de la energia
utilizada en el estado debe importarse desde otras regiones
del pais.

En términos de volumen, este desbalance se ha estimado
en el orden de 4 terawatts-hora (TWh), con requerimientos
adicionales de capacidad cercanos a 350 megawatts (MW)
para sostener el crecimiento de la demanda, particularmen-
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te en sectores industriales y agroalimentarios.

Esta condicién limita la atraccion de inversiones y presio-
na la competitividad del estado, al depender de suministro
externo para cubrir su dinamica productiva.

EL CONTEXTO OBLIGADO.

El estado de Jalisco es hoy el tercer consumidor de ener-
gia en México, impulsado por su liderazgo agroalimentario y
su crecimiento industrial. Sin embargo, ese dinamismo pro-
ductivo contrasta con una condicién estructural: el estado
no genera toda la energia que consume.

Actualmente, cerca del 30% de la energia utilizada en
Jalisco proviene de otras entidades, una dependencia que
limita la competitividad y presiona el desarrollo econémico.

«Se convirtié para nosotros en un objetivo primordial
abatir ese déficit», sefiala Herrera Vega, al explicar que la
nueva vision energética responde a una demanda cada vez
mas focalizada, impulsada por sectores estratégicos como el
agro, laindustriay la tecnologia.

Frente a este escenario, el gobierno estatal disei¢ un
plan que proyecta la necesidad de generar capacidad adicio-
nal hacia 2030, con una combinacién de energias convencio-
nales de transicion y fuentes renovables.

El objetivo es claro: que al menos el 60% de la energia
producida en el estado sea limpia. La entidad jalisciense
cuenta con condiciones privilegiadas para lograrlo. Su radia-
cién solar es de las mas competitivas del pais, con menor in-
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La Cifra

JALISCO TIENE UN DEFICIT ENERGETICO DE
30% Y BUSCA ABATIRLO HACIA 2030 ME-
DIANTE GENERACION PROPIA Y ENERGIAS
LIMPIAS.

termitencia que otras regiones, lo que favorece el desarrollo
de proyectos fotovoltaicos. A ello se suman zonas con poten-
cial edlico, recursos hidricos y oportunidades en geotermia.

Pero el cambio mas relevante ocurre en la base producti-
va: el campo. Ahi, los residuos agricolas y pecuarios comien-
zan a convertirse en insumo energético, abriendo paso a un
modelo de economia circular que no solo reduce emisiones,
sino que fortalece la competitividad de los productores.

BRIMEX: NUEVO MODELO ENERGETICO DEL CAMPO

En la ruta hacia la autosuficiencia energética, Jalisco en-
contrdé en el campo algo mas que produccion de alimentos:
una fuente estratégica de energia.

El aprovechamiento de residuos agropecuarios -excretas
de ganado, bagazo de agave, desechos de laindustrialecheray
subproductos agricolas— comienza a consolidarse como una
alternativa real para generar biogds, que posteriormente
es refinado a biometano, un insumo clave en la transicion
energética.

En este proceso, la empresa Brimex se ha converti-
do en punta de lanza. Con el respaldo del Gobierno de
Jalisco, la firma logré obtener el «primer permiso en
México para la comercializacion de biometano», un
paso que marca un antes y un después en el aprove-
chamiento energético de los desechos organicos.

«Brimex representa la punta de lanza en esta
politica publica; es el ejemplo de cémo el campo
puede generar energia limpia y valor agregado»,
subraya el secretario Manuel Herrera Vega.

El proyecto no es menor, puesto que a través
de biodigestores de alta tecnologia, la empre-
sa procesa residuos provenientes de distintos
sectores productivos, transformandolos en gas
utilizable tanto para consumo doméstico como
para generacion eléctrica.

La magnitud del avance es tangible: la capa-
cidad autorizada permite producir mas de 12 mil
400 metros cubicos diarios de biometano (capa-
cidad estimada del proyecto), volumen suficien-
te para abastecer a mas de dos mil 500 vivien-
das (referencia técnica aproximada) o alimentar
sistemas de generacion eléctrica en unidades
productivas.

IMPACTO NO LIMITADO AL SUMINISTRO

El modelo impulsa una légica de economia
circular donde los residuos dejan de ser un pasi-
vo ambiental para convertirse en activo produc-
tivo. En el proceso, se evita la liberacion de gases
contaminantes a la atmadsfera, con una reduccion
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((SE CONVIRTIO PARA NOSOTROS EN UN
OBJETIVO PRIMORDIAL ABATIR ESE

DEFICIT ENERGETICO HACIA 2030»:
MANUEL HERRERA VEGA, SECRETARIO DE ENERGIA DEL
GOBIERNO DEL ESTADO DE JALISCO
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Campoy Sustentabilidad

Generacion y demanda de energia eléctrica en Jalisco

- -

CONSUMO DE ENERGIA ELECTRICA (2024)
Energia Facturada en 2024: 14.36 TWh

Porcentaje de Pérdidas
(técnicas y no técnicas):

10.8%

T

Total de Energia
Consumida:

17 INDICADORES CLAVE
Porcentaje de Generacién respecto a consumo: 64.47%
Porcentaje de generacion limpia en la matriz energética: 42.37%
%) s

Media Nacional: 24.32%

estimada superior a ocho mil toneladas anuales de diéxido de
carbono (estimacion del proyecto).

Esto resulta especialmente relevante en sectores donde
los desechos representan un problema creciente.

La pollinaza en la avicultura, la vinaza en la industria tequi-
lera, los residuos porcinos y los subproductos agricolas han
dejado de ser Gnicamente un reto sanitario o ambiental. Hoy,
bajo este nuevo enfoque, son materia prima energética.

EN LOS ALTOS DE JALISCO, MAS ENERGIA

En regiones como Los Altos de Jalisco, donde se concen-
tra buena parte de la actividad pecuaria del pais, este modelo
abre la puerta a proyectos de generacidon que podrian abaste-
cer desde sistemas de riego hasta infraestructura agroindus-
trial.

Ademas, el desarrollo no se detiene en un solo proyecto.
Ya se encuentran en puerta nuevas iniciativas, como plantas
de termovalorizacién de residuos y esquemas de generacion
a partir de desechos del sector tequilero, en colaboracién con
empresas tecnoldgicas internacionales.

«Estamos aprovechando el potencial del estado paratrans-
formar residuos en energia y fortalecer la competitividad del
campo», afirma Herrera Vega.

En este contexto, el biogas deja de ser una promesa para
convertirse en una herramienta concreta de desarrollo rural,
capaz de reducir costos, mejorar la eficiencia energéticay dis-
minuir el impacto ambiental.

Y lo mas importante: posiciona al productor agropecuario
no solo como consumidor, sino como generador de energia.

DEL AUTOCONSUMO A SOBERANIA ENERGETICA RURAL

Mas alla de los grandes proyectos de generacién, la estra-
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F

GENERACION DE ENERGIA ELECTRICA (2024)
Generacién de energia total: 10.25 TWh
{@}} Generacion Convencional: 5.88 TWh

4,37 TWh

Az & .
'ﬁ Generacién Limpia:

tegia energética de Jalisco también se construye desde abajo:
en las granjas, en los invernaderos y en las pequefias y media-
nas empresas del sector agropecuario.

El impulso a la generacién distribuida —principalmente
mediante paneles solares— ha convertido al estado en lider
nacional en este rubro. Hoy, productores, agroindustrias y
negocios pueden generar su propia energia sin necesidad de
permisos complejos, en esquemas que reducen costos y au-
mentan la competitividad.

El marco regulatorio actual permite sistemas de autocon-
sumo de hasta 500 a 700 kilowatts, segin el esquema regula-
torio vigente bajo esquemas simplificados de interconexion,
mientras que proyectos de mayor escala pueden acceder a
permisos que abren la puerta a soluciones energéticas inte-
grales, combinando energia solar, almacenamiento en bate-
rias y el uso de gas natural o biometano.

UN ALCANCE QUE VA MAS ALLA DE LA EFICIENCIA

El objetivo es claro: primero consumir menos energia, lue-
g0 pagar menos Yy finalmente generar la propia.

Para lograrlo, el gobierno estatal ha activado mecanismos
de financiamiento que buscan detonar inversiones en eficien-
cia energética. A través de fondos de garantia por mas de 40
millones de pesos (monto base del programa), se espera mo-
vilizar cerca de 500 millones de pesos en créditos y escalar a
un potencial superior a mil 500 millones de pesos en financia-
miento total para pequenas y medianas empresas.

El impacto ya comienza a notarse en municipios que han
reducido drasticamente su gasto eléctrico mediante la ins-
talacion de paneles solares, lo que evidencia el potencial de
estas tecnologias.

El modelo que impulsa Jalisco apunta hacia una verdade-
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Proyecto en Region Altos de Jalisco
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Dato Biogas vs biometano

EL BIOGAS ES UN GAS OBTENIDO DE RESIDUOS ORGANICOS
MEDIANTE BIODIGESTION, QUE AL PURIFICARSE, SE CON-
VIERTE EN BIOMETANO, CON CALIDAD SIMILAR AL GAS
NATURAL, APTO PARA USO DOMESTICO, INDUSTRIAL 0
GENERACION ELECTRICA.

ra soberania energética, donde el campo no solo produzca
alimentos, sino también energia, en un esquema en el que
los residuos que antes representaban un problema -como la
pollinaza, la vinaza o los desechos pecuarios- se integran a
cadenas productivas que generan valor, reducen emisiones y
fortalecen la economia rural.

TODO ESTO BAJO UNA LOGICA DE COLABORACION

El Gobierno, iniciativa privada, academia y productores
trabajan de manera conjunta para construir un sistema ener-
gético mas resiliente, donde proyectos como los de Brimex
marcan el camino, pero no son el Gnico destino.

El mensaje para inversionistas y productores es directo:
Jalisco busca consolidarse como un estado confiable en mate-
ria energética, con reglas claras, incentivos disponibles y una
vision de largo plazo centrada en la sustentabilidad.

«Que volteen a ver el aprovechamiento de los residuos
para generar biogas y biometano; es una oportunidad para
ahorrar y contaminar menos», sefiala el secretario.

La apuesta es ambiciosa, pero también urgente: en un con-
texto donde la energia define la competitividad de los siste-
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mas productivos, el campo jalisciense se perfila como un actor
clave en la transicién hacia un modelo mas limpio, eficiente y
autosuficiente.
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Sustentabilidad

Por Amado Vazquez Martinez / Tierra Fértil

En un pais donde el costo del forraje define buena par-
te de la viabilidad econémica de la ganaderia, cualquier
cultivo capaz de producir mas biomasa con menos agua
se convierte en un factor estratégico y bajo ese escenario,
el sorgo forrajero Primus, se perfila como una alternativa
agrondmica capaz de elevar rendimientos y reducir costos
de alimentacién frente al maiz forrajero tradicional.

El material pertenece al grupo de los sorgos dulces de
alto rendimiento, una linea genética desarrollada original-
mente en Japdn con el objetivo de producir grandes volu-
menes de biomasa destinados al ensilaje o ala alimentacién
directa del ganado, que, a diferencia del sorgo grano, cuyo
objetivo es la produccién de semilla, estos hibridos maximi-
zan la masa vegetal por hectarea.

EL ALTO POTENCIAL PRODUCTIVO

Sobre el tema de los sorgos hibridos como Primus, nos
platica el ingeniero Gustavo Alonso Echauri Garcia, CEO de
Primus Vision, quien cita que diversos ensayos agronémi-
cos muestran el potencial productivo de este tipo de ma-
teriales.

En evaluaciones realizadas por el Instituto Nacional de

SORGO HIBRIDO:
forraje que busca cambiar
la economia ganadera

ALTOS RENDIMIENTOS, MENOR CONSUMO DE AGUA Y MULTIPLES CORTES COLOCAN A LOS HIBRIDOS
FORRAJEROS ENTRE LAS ALTERNATIVAS MAS PRODUCTIVAS PARA MEXICO Y CENTROAMERICA

Investigaciones Forestales, Agricolas y Pecuarias (INIFAP)
en el Campo Experimental Tecoman, un hibrido de sorgo
dulce alcanzé 145 toneladas de materia verde por hectarea
en el primer corte, cifra que contrasta con las 65 toneladas
obtenidas en maiz forrajero bajo condiciones agrondémicas
6ptimas.

Si se traslada esa diferencia al terreno econdémico, el
contraste resulta ain mas evidente. Considerando un pre-
cio de referencia de 380 pesos por tonelada de materia
verde, el valor bruto de produccién del sorgo dulce alcanzé
55 mil 100 pesos por hectarea, mientras que el maiz generé
alrededor de 20 mil 140 pesos por hectarea.

Incluso descontando los costos de produccién estima-
dos en 22 mil 300 pesos por hectarea, el margen neto del
sorgo superd los 32 mil 800 pesos, frente a siete mil 900
pesos en el maiz forrajero.

Aunque los costos agricolas actuales son mayores -
principalmente por fertilizantes, energia y mano de obra-
los especialistas consideran que el balance econémico es
favorable para los productores que manejan sistemas de
forraje intensivo.

RENDIMIENTO Y VALOR ECONOMICO DEL FORRAJE (PRIMER CORTE)

Cultivo Producciéon materia Valor produccion Costo produccion Utilidad
verde (t/ha) ($/ha) ($/ha) ($/ha)

Sorgo dulce Primus 145 55,100 22,300 32,800

Maiz forrajero 65 20,140 16,800 Minima
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UN CULTIVO DISENADO PARA PRODUCIR BIOMASA

A diferencia del sorgo grano, cuyo objetivo es la cose-
cha de semilla, el sorgo Primus esta orientado a maximizar
la produccién de biomasa vegetal. Su arquitectura vegetal
—altura, macollamiento y capacidad de rebrote— permite
generar grandes volimenes de forraje en superficies relati-
vamente pequenas.

Las plantas pueden alcanzar entre 3.8 y 6.5 metros de al-
tura, dependiendo de la fertilidad del suelo, la radiacién so-
lar y la disponibilidad de agua. En condiciones excepcionales
incluso se han observado registros cercanos a siete metros,
particularmente en regiones tropicales del pais.

El crecimiento vertical se complementa con una carac-
teristica agrondémica clave: el macollamiento. Cada semilla
puede generar entre tres y cinco tallos productivos, lo que
multiplica la cantidad de biomasa disponible por hectarea.
Este fendmeno convierte al cultivo en una verdadera “selva
vegetal” cuando se maneja con fertilizacién y humedad ade-

(HOY EL COSTO DE PRODUCCION PUEDE
RONDAR LOS 30 MIL PESOS POR HECTAREA,
PERO AUN ASI EL MARGEN SIGUE SIENDO
ATRACTIVO PARA EL PRODUCTOR QUE
MANEJA FORRAJESN:

ING. GUSTAVO ALONSO ECHAURI GARCIA

cuadas.

«Cada semilla puede producir varios tallos o hijos; cuan-
do el cultivo esta bien nutrido se forma un dosel muy denso
de plantas productoras de forraje», explica el ingeniero Gus-
tavo Alonso Echauri Garcia.

LA VENTAJA DE LA RAIZ PROFUNDA

Otro de los factores que explican la resiliencia del sorgo
Primus se encuentra bajo el suelo. El cultivo desarrolla un
sistema radicular mas profundo que el del maiz, lo que le per-
mite explorar mayores volimenes de tierra en busca de agua
y nutrientes.

Mientras el maiz suele concentrar su sistema radicular en
los primeros 30 a 60 centimetros del suelo, el sorgo puede
desarrollar raices que penetran hasta 2.5 metros de profun-
didad en terrenos sin limitaciones fisicas.

Esta caracteristica permite al cultivo aprovechar hume-
dad residual y nutrientes que otros cultivos no alcanzan, una
ventaja agrondémica relevante en regiones donde el agua
para riego es cada vez mas escasa.

En estados del norte y del Bajio, donde los acuiferos en-
frentan presiones crecientes, esta eficiencia hidrica puede
representar una diferencia importante en la estabilidad de
los sistemas ganaderos.

MAS CORTES, MAYOR RENTABILIDAD

Otra de las ventajas productivas del sorgo Primus es su
capacidad de rebrote después del primer corte. Una vez que
el cultivo ha sido establecido, los siguientes cortes requieren
menos inversién, ya que el sistema radicular permanece ac-
tivo.

En los ensayos del INIFAP, el segundo corte aporté has-
ta 40 toneladas adicionales de materia verde por hectérea,
incrementando significativamente el rendimiento total del
ciclo.

Ademas, el comportamiento fotosensible del sorgo dulce
favorece su crecimiento durante los meses con mayor radia-
cién solar. Cuando se siembra temprano -entre finales de
febrero e inicios de marzo- es posible obtener hasta tres o
incluso cuatro cortes anuales, dependiendo del clima y del
manejo agrondmico.

TIERRA FERTIL / LAREVISTA DEL CAMPO @ NO. 204 / ABRIL 2026 / INNOVACIGN Y LIDERAZGO EN EL CAMPO



Cienciay Tecnologia

POTENCIAL PRODUCTIVO DEL SORGO PRIMUS
Corte Produccién estimada

60 a 140 toneladas/ha

Segundo corte 70 a 149 toneladas/ha

Tercer corte 40 70 toneladas/ha

**Produccion acumulada potencial:

150 a 329 toneladas de materia verde por hectarea en
sistemas intensivos con riego y alta tecnologia.

Primer corte

En condiciones de temporal, con manejo agronémico
adecuado, los rendimientos suelen ubicarse entre 60y 110
toneladas por hectarea en dos cortes, mientras que en anos
de sequia severa se han reportado rendimientos cercanos a
35 toneladas, cifras que aulin superan el desempeno de mu-
chos forrajes tradicionales.

CALIDAD NUTRICIONAL COMPETITIVA

Ademas del volumen de biomasa producido, |la calidad del
forraje es un factor determinante para los sistemas ganade-
ros. En la alimentacién de bovinos lecheros y de engorda, la
digestibilidad, el contenido de proteinay la energia disponi-
ble influyen directamente en la conversién alimenticiay en el
costo final de produccién.

Comparaciones de laboratorio realizadas en ensilados
de sorgo dulce y maiz muestran que el sorgo Primus puede
ofrecer parametros nutricionales competitivos e incluso su-
periores en algunos casos.

Los andlisis indican que el ensilado de sorgo Primus al-
canza alrededor de 9.4% de proteina cruda, mientras que el
ensilado de maiz presenta aproximadamente 8.3%. La diges-
tibilidad de la materia seca se ubica cerca del 61%, nivel con-
siderado adecuado para dietas ganaderas intensivas.

Dato

Mas biomasa que el maiz

EN EVALUACIONES REALIZADAS EN EL CAMPO EXPERIMEN-
TAL TECOMAN DEL INIFAP, EL SORGO DULCE ALCANZ0 145
TONELADAS DE MATERIA VERDE POR HECTAREA EN EL PRI-
MER CORTE, MIENTRAS QUE EL MAIZ FORRAJERO REGISTRO
6S TONELADAS, AMBOS BAJO CONDICIONES AGRONOMICAS
OPTIMAS.

Otro indicador utilizado por los nutricionistas es el Valor
Relativo de Forraje (VRF), que combina digestibilidad y con-
sumo potencial del alimento.

En estas evaluaciones, el sorgo Primus registré 127 pun-
tos de VREF, lo que lo ubica dentro de la categoria de forraje
de primera calidad, mientras que el ensilado de maiz se situé
alrededor de 109 puntos, considerado de segunda calidad.

Para los sistemas lecheros o de engorda intensiva, estas
diferencias pueden traducirse en mejor eficiencia alimenti-
cia 'y menor costo por kilogramo de proteina o energia con-
sumida por el ganado.

MEMNOS PLAGAS,
. MAS COSECHAS SANAS

"
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COMPARACION NUTRICIONAL DE ENSILADO
Indicador  Sorgo Primus Maiz forrajero

Proteina cruda 94% 83%
Digestibilidad
materia seca 61% 58%

Valor relativo
de forraje (VRF) 127 109
Clasificacion Primera calidad Segunda calidad

UN SORGO DULCE QUE FAVORECE EL ENSILAJE

Una de las caracteristicas que distingue a los sorgos
dulces es su alto contenido de azlcares solubles en el tallo.
Estos carbohidratos -principalmente fructosa y otros azu-
cares simples-cumplen dos funciones importantes en los
sistemas ganaderos.

Por un lado, mejoran la palatabilidad del forraje, lo que
facilita su consumo por parte del ganado. Por otro, favore-
cen el proceso de fermentacién durante el ensilaje, permi-
tiendo obtener silos mas estables y con buena calidad nu-
tricional.

En términos practicos, el jugo del tallo puede presentar
niveles de dulzura comparables -e incluso superiores en al-
gunos casos- a los de la cafia de azucar.

Este alto contenido energético convierte al sorgo Pri-
mus en un material atractivo para sistemas de produccion
intensiva donde la eficiencia alimenticia del ganado es de-
terminante.

ALTURA'Y ESTABILIDAD DEL CULTIVO

El tamano del sorgo Primus es uno de sus rasgos mas vi-
sibles. En condiciones promedio, la planta puede alcanzar
entre 3.8 y 6.5 metros de altura, dependiendo de la fertili-
dad del suelo, la disponibilidad de agua y la radiacion solar.

En casos excepcionales, incluso se han registrado altu-
ras cercanas a 7 metros, especialmente en regiones tropi-
cales como el sur de Veracruz.

A primera vista, una planta de este tamafo podria pare-
cer vulnerable al acame —la caida del cultivo provocada por
viento o lluvia—. Sin embargo, el sorgo Primus cuenta con
mecanismos naturales que reducen ese riesgo.

Ademas de su sistema radicular profundo, el cultivo de-
sarrolla raices adventicias o de anclaje, que emergen cerca
de la base del tallo y penetran nuevamente en el suelo. Es-
tas raices funcionan como soportes adicionales que estabi-
lizan la planta.

«Si la planta esta bien nutrida, esas raices ayudan a sos-
tenerla incluso cuando alcanza grandes alturas», explica
Echauri.

SANIDAD DEL CULTIVO

Aunque el sorgo es considerado un cultivo rustico, pue-
de enfrentar algunas plagas similares a las del maiz. Entre
las mas comunes se encuentran el pulgdén amarillo del sorgo
y el gusano cogollero.

El pulgén amarillo se ha convertido en los ultimos afos
en una de las principales amenazas en condiciones de se-
quia. Sin embargo, el tratamiento de semilla con insectici-

das permite proteger la planta durante los primeros 21 dias
después de la emergencia, etapa critica del cultivo.

En el caso del gusano cogollero, su impacto suele ser
menor que en el maiz. En infestaciones ligeras, incluso pue-
de estimular el macollamiento, ya que cuando el insecto
dana el tallo principal la planta responde produciendo nue-
vos brotes.

Aun asi, los especialistas recomiendan mantener pro-
gramas de manejo integrado de plagas para asegurar el
maximo potencial productivo del cultivo.

FORRAJE Y GANADERIA: UNA RELACION
CADA VEZ MAS CRITICA

El desarrollo de cultivos forrajeros de alto rendimiento
cobra especial relevancia en el contexto actual de la gana-
deria mexicana. En muchas regiones del pais, la disponibili-
dad de alimento para el ganado se ha convertido en uno de
los principales factores que determinan la rentabilidad -e
incluso la supervivencia- de las unidades pecuarias.

La reduccion de areas forrajeras, el aumento en los cos-
tos de fertilizantes y energia, asi como la presién sobre los
recursos hidricos, han provocado que producir alimento
para el ganado resulte cada vez mas caro.

En ese escenario, cultivos capaces de producir grandes
voliumenes de biomasa por hectarea adquieren un papel
estratégico para mantener la competitividad del sector pe-
cuario.

El sorgo Primus no pretende sustituir al maiz forrajero,
pero si ofrecer una alternativa productiva para regiones
donde el agua es limitada o donde los productores buscan
maximizar la produccion de forraje por hectérea.

Su combinacién de alto rendimiento, rusticidad agroné-
micay capacidad de rebrote permite mejorar el aprovecha-
miento de la tierra, generar varios cortes en un mismo ciclo
agricolay reducir el costo de alimentacion del ganado.

POTENCIAL INDUSTRIAL ADICIONAL

El alto contenido de azlcares del sorgo dulce abre ade-
mas la puerta a usos industriales que van mas alla de la ali-
mentacion animal.

Entre ellos destaca la produccién de etanol, un biocom-
bustible ampliamente utilizado en paises como Estados
Unidos y Brasil. En algunos sistemas productivos, el sorgo
dulce puede generar volimenes de etanol por hectérea
comparables —e incluso superiores— a los de la cafa de
azUcar, debido a su rapido crecimiento y a la gran cantidad
de biomasa producida.

Ademas, el cultivo puede emplearse para producir jara-
bes ricos enfructosa, utilizados por laindustria alimentaria.

Aungque en México estos usos alin son incipientes, espe-
cialistas consideran que el sorgo dulce podria convertirse
en una alternativa interesante para proyectos de bioener-
giay biorefinerias agricolas en el futuro.

En un contexto donde la ganaderia enfrenta presiones
crecientes por el costo de la alimentacién y la disponibi-
lidad de agua, el sorgo se perfila como una herramienta
agrondmica con potencial para fortalecer la produccién de
forraje en México y Centroamérica.
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. SUSTRATO ORGANICO
PARA VAINILLA:"™ =

LA BASE DEL CULTIVO DE ALTO VALOR * )

En el cultivo de la vainilla, uno de los sistemas producti-
vos mas delicados y especializados del trépico, el suelo no
siempre es suelo porque la planta, en este caso una orqui-
dea trepadora, depende en gran medida de un sustrato or-
ganico que sustituye las condiciones naturales del bosque,
donde crece sobre hojarasca en descomposicién.

Sin embargo, a pesar de su importancia, la formulacién
técnicade sustratos hasido un terreno poco explorado des-
de el punto de vista cientifico.

Una investigacion desarrollada por Delfino Re-
yes-Lopez, Uriel Rechy-Rodriguez, Fermin Pascual-Ra-
mirez y un equipo académico multidisciplinario, vinculada
al INIFAP y universidades mexicanas, se propuso llenar ese
vacio: identificar un sustrato con caracteristicas fisicas y
guimicas 6ptimas para el cultivo de Vanilla planifolia.

REPRODUCIR SISTEMA PRODUCTIVO

A diferencia de otros cultivos, la vainilla posee un siste-
ma radicular superficial, que absorbe nutrientes principal-
mente de la materia orgdnica, lo que obliga a disefar sus-
tratos capaces de ofrecer aireacion, retencién de humedad
y disponibilidad nutrimental.

El estudio evalud cinco mezclas elaboradas con bocas-
hi —un abono organico fermentado— y arena en distintas
proporciones, desde 100% organico hasta combinaciones
con 40% de material mineral.

El objetivo fue claro: encontrar el equilibrio entre es-
tructura fisica y disponibilidad quimica.

ARENA: FACTOR POTENCIADOR

Los resultados evidenciaron que la proporcién de arena
modifica de manera directa las propiedades del sustrato.
A mayor contenido de arena aumenta la densidad apa-

Y -
_Bocashiy arena: la mezcla adecuada para nutrir y prosperar *

rente y el pH, disminuyen la materia orgdnica, la capacidad
de intercambio cationico (CIC) y la conductividad eléctrica

En términos agrondmicos, esto significa que un exceso
de arena puede reducir la capacidad del sustrato para re-
tener nutrientes esenciales, afectando el desarrollo de la
planta.

Por el contrario, los sustratos con mayor contenido de
bocashi mostraron mejores condiciones para el crecimien-
to radicular y la nutricién.

EL EQUILIBRIO IDEAL

Entre los tratamientos evaluados, destacé uno por enci-
ma del resto: la mezcla compuesta por 90% bocashiy 10%
arena.

Este sustrato logré un balance adecuado entre reten-
cion de humedad, aireacion, disponibilidad nutrimental y
estabilidad fisico-quimica.

Ademas, presentd valores aceptables en variables clave
como densidad aparente, conductividad eléctricayrelacién
carbono-nitrégeno (C/N), fundamentales para el desarrollo
de lavainilla.

MAS ALLA DEL SUSTRATO

El uso de materiales organicos como bocashi no solo res-
ponde a criterios agrondémicos, sino también ambientales.

La incorporacién de residuos vegetales, estiércol y sub-
productos agricolas contribuye a mejorar la fertilidad del
sistema, incrementar la fijacién de carbono y reducir la de-
pendencia de insumos externos.

En un cultivo como la vainilla —de alto valor comercial
pero alta sensibilidad—, este tipo de soluciones representa
una oportunidad para elevar la productividad sin compro-
meter la sostenibilidad.
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Estados

Jalisco apuesta al campo como
motor economico en 2026
s

LA SADER SE SUMA AL PLAN (IMPULSO ECONOMICO AL ESTILO JALISCO 20261 PARA GENERAR

OPORTUNIDADES ECONGMICAS PARA MUJERES Y JOVENES RURALES CON CAPITAL SEMILLA

Por Amado Vazquez Martinez / Tierra Fértil

Con una inversion historica de cuatro mil 662 millones
de pesos, el Gobierno de Jalisco puso en marcha el plan
«Impulso Econdémico al Estilo Jalisco 2026», una estrategia
integral que busca fortalecer financiamiento, infraestruc-
tura, empleo e innovacién, y en la que el sector agropecua-
rio se incorpora como eje clave del crecimiento estatal.

La Secretaria de Agricultura y Desarrollo Rural (SA-
DER-Jalisco) se suma formalmente a esta politica publica
através del programa Agroinnovadoras y Jovenes del Cam-
po, enfocado en impulsar proyectos productivos y detonar
el valor agregado en el medio rural.

«El campo serd motor del crecimiento y lainnovacién en
Jalisco», afirmo el titular de la dependencia, Eduardo Ron
Ramos, al destacar el papel estratégico del sector agroali-
mentario dentro del nuevo modelo econémico del estado.

El programa contempla apoyos de hasta 30 mil pesos
por beneficiario para la adquisicién de paquetes tecnolégi-
cos, equipamiento y herramientas que permitan fortalecer
negocios vinculados al agro, como pollerias, fruterias, cre-
merias, panaderias, cafeterias y tortillerias.

El objetivo es claro: generar oportunidades econdmicas
para mujeres y jévenes rurales, facilitando el acceso a capi-

tal semilla y promoviendo la creacion de empresas locales
que impulsen el desarrollo regional.

Este esfuerzo se enmarca en un contexto donde Jalisco
mantiene una posicién destacada a nivel nacional, al apor-
tar 13% del Producto Interno Bruto agroalimentario, re-
gistrar un crecimiento superior a 53% en exportaciones y
concentrar uno de cada cinco registros de patentes del pais.

La estrategia econdémica estatal responde a la desace-
leracion nacional, que en 2025 registré un crecimiento de
apenas 0.8%, mientras que Jalisco avanzd a un ritmo muy
superior, consolidandose como uno de los motores econé-
micos de México.

Ademas del impulso al campo, el plan contempla recur-
sos para financiamiento productivo, infraestructura educa-
tiva, innovacion tecnolégica y promocién turistica, con el
objetivo de fortalecer la competitividad del estado y gene-
rar condiciones para un crecimiento sostenido.

Conlaincorporacion del sector agropecuario a esta bol-
sa histérica, el Gobierno de Jalisco apuesta a que el campo
no solo garantice la produccién de alimentos, sino que se
consolide como un pilar del desarrollo econémico y social
en 2026.
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Vida Rural

Positivo panorama para
producir ganado y carne

RETENCION DE BECERROS, GRANO BARATO Y REGULACION DE IMPORTACIONES DE CARNE

RECONFIGURAN EL MERCADO GANADERO EN 2026

Por Amado Vazquez Martinez / Tierra Fértil

El arranque de 2026 ha puesto a prueba a la ganade-
ria mexicana: Entre restricciones sanitarias, ajustes en
los precios y cambios en el comercio internacional, el
sector ha tenido que adaptarse a una nueva realidad; sin
embargo, en medio de este entorno, comienza a perfilar-
se un escenario que, aunque complejo, abre oportunida-
des para la produccién nacional de carne.

Jalisco, uno de los principales bastiones ganaderos
del pais, refleja con claridad este momento de transicion:
Laentidad concentra cercade 3.7 millones de cabezas de
ganado de un total nacional de 36.6 millones, de acuer-
do con el Instituto Nacional de Estadistica y Geografia
(INEGI) y organismos del sector, al producir alrededor de
250 a 260 mil toneladas de carne bovina al afno, colocan-
dose entre los primeros lugares a nivel nacional.

A este peso productivo se suma su liderazgo en gené-
tica bovina y su relevancia en la produccién de carne de
cerdo, lo que convierte a Jalisco en un termémetro del
comportamiento ganadero del pais.

EL EFECTO GBG: MAS GANADO EN CASA

Uno de los factores que ha marcado el inicio del afo
es la limitada exportacién de ganado en pie hacia Esta-
dos Unidos, asociada a los controles sanitarios por el Gu-
sano Barrenador del Ganado (GBG). Este freno ha teni-
do un efecto inmediato: el ganado que tradicionalmente
cruzaba la frontera se ha quedado en territorio nacional.

«Mucho de ese ganado que el afio pasado no se expor-
té en los estados fronterizos, los engordes del centro lo
adquirieron... ahora se esta ofertando aqui como carne o
ganado gordo», explica Joao Arenas Covarrubias, presi-

-
ol
&

dente de la Asociacién Ganadera Local Especializada de

Bovinos para Engorda de Tlaquepaque.
El resultado ha sido un incremento en la oferta inter-
na, particularmente en estados como Jalisco, Querétaro
y la regién del Bajio, lo que ha comenzado a presionar los

precios a la baja.

PRECIOS EN AJUSTE Y MERCADO PRESIONADO

En este contexto, los precios del ganado han iniciado
un proceso de correccion, puesto que el ganado flaco,
que llegd a cotizarse en niveles elevados durante 2025,
ha registrado caidas cercanas a 15% en los primeros
meses del afio, mientras que el ganado gordo también
muestra ajustes, aunque mas moderados.

El mercado nacional, a diferencia del de exportacion,
no logra absorber los precios que ofrecia la demanda ex-
terna, lo que obliga a los productores a replantear estra-
tegias para lograr un balance.

o
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Vida Rural

A este escenario se suma un factor estacional: la tem-
porada de calor, que es cuando el ganado logra mayor
peso y la Cuaresma, que tradicionalmente reducen el
consumo de carne en regiones como Jalisco. «Es un doble
factor en contra: mas produccién, menos consumon, resu-
me Arenas.

La combinacion de mayor oferta y menor demanda ha
generado un mercado mas lento, donde la colocacion del
producto se vuelve mas compleja en el corto plazo, pero a
la vez los costos de produccién gozan de un respiro.

IMPORTACIONES CONTROLADAS: CAMBIO DE JUEGO

En paralelo, el ingreso de carne importada -que en
2025 alcanzé volumenes cercanos a 300 mil toneladas,
principalmente desde Sudamérica- comienza a enfren-
tar nuevas reglas impuestas por el gobierno federal para
frenar la importacién indiscriminada de carne de varios
paises, especialmente sudamericanos.

Para 2026, el establecimiento de cupos y aranceles a
las importaciones busca equilibrar el mercado y reducir la
presion sobre la produccién nacional y aunque su efecto
no serd inmediato, se espera que en el transcurso del afio
contribuya a estabilizar los precios y mejorar las condicio-
nes para los productores mexicanos.

GRANO BARATO: LA BASE DEL NUEV0 EQUILIBRIO

Si algo juega a favor del sector en este momento es el
costo de los insumos, ya que la disponibilidad de grano a
precios mas accesibles se ha convertido en un factor clave
paralaengorda de ganado, permitiendo a los productores
sostener margenes en un entorno de precios ajustados.

Este elemento, que en otro contexto podria interpre-
tarse como sefal de debilidad en el sector agricola, se tra-
duce hoy en una ventaja para la ganaderia, al reducir los
costos de alimentacién y mejorar la eficiencia productiva.

Enunescenario donde el becerro no se exporta, el reto
cambia de légica: ya no se trata solo de producir, sino de
transformar, lo que significa que debe convertirse ese ga-
nado retenido en carne dentro del pais, generando valor
agregado en cada eslabén de la cadena.

DE LA EXPORTACION A LA INTEGRACION

La retencion de ganado abre, al mismo tiempo, una
ventana de oportunidad para fortalecer la integracion de
la cadena productiva nacional porque desde la engorda
hasta el procesamiento y la comercializacion, el sector
tiene la posibilidad de capturar valor que antes se queda-
ba fuera del pais.

«Al retener la produccién nacional de becerros, nos va
a tocar hacer una mayor derrama econdémica... transfor-
mar becerros a alimentos que requiere todala poblaciony,
sefala Joao Arenas.

Este cambio de enfoque implica también un desafio:
elevar la eficiencia porque los productores que logren

CONSUMO CARNICO NACIONAL

Variackin anual per tipe de proteina
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integrar procesos, optimizar costos y adaptarse a las nue-
vas condiciones del mercado seran los que capitalicen este
momento.

UN ANO RETADOR... PERO CON SENALES POSITIVAS

Lejos de un panorama adverso, lalectura desde el sector
es matizada, pero optimista por la combinaciéon de mayor
disponibilidad de ganado, insumos mas accesiblesy unare-
gulacion mas estricta de las importaciones comienza, fac-
tores que comienzan a dibujar un escenario mas favorable
en lo que resta del afo.

«Lo veo como un afo retador y positivo para la ganade-
ria», resume Arenas, para quien el ajuste de precios, lejos
de ser Unicamente una sefal negativa, puede entenderse
como un reacomodo del mercado tras un periodo de alta
volatilidad, donde la exportacion marcaba la pauta.

EL RETO: AGREGAR VALOR Y COMPETIR

El verdadero desafio para la ganaderia mexicana no
estd solo en resistir el momento, sino en aprovecharlo. La
coyuntura obliga a repensar el modelo: menos dependen-
ciade la exportaciéon en pie y mayor enfoque en la transfor-
macion interna.

En este contexto, Jalisco -por su escala, infraestructura
y experiencia- tiene la posibilidad de consolidarse no solo
como productor de ganado, sino como un centro estraté-
gico de generacién de valor en la cadena céarnica nacional.

El mercado ya cambid, pero también se abrié una opor-
tunidad. La capacidad de organizacion, eficiencia y adap-
tacion sera la que defina quiénes logren capitalizar este
nuevo ciclo.
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Liderazgos

Mariangela Hungria
La cientifica que enseno al
suelo a producir ferti hdad

BACTERIAS, CIENCIA'Y CAMPO: EL LEGADO DE MARIANGELA HUNGRIA A LA AGRICULTURA
GLOBAL CON EL USO DE BACTERIAS FIJADORAS DE NITROGENO EN LAS PLANTAS

Por Amado Vazquez Martinez / Tierra Fértil

En un mundo donde la productividad agricola parecia
depender exclusivamente de fertilizantes quimicos cada
vez mas costosos, una cientifica brasilefia decidié mirar ha-
cialoinvisible y durante mas de cuatro décadas, Mariangela
Hungria se dedicé a estudiar bacterias capaces de hacer lo
que la industria habia encarecido: fijar nitrégeno del aire y
entregarlo directamente a las plantas.

A partir de la seleccién y uso de microorganismos espe-
cificos, su equipo desarrollé inoculantes biolégicos capaces
de sustituir fertilizantes nitrogenados sintéticos, cuyo cos-
to puede multiplicar hasta por 20 veces el de estas solucio-
nes naturales, no solo para cultivar soya en Brasil, sino que
abrié una ruta viable hacia una agricultura mas rentable,
sostenible y técnicamente sdlida.

El resultado: ahorros estimados en decenas de miles de
millones de délares anuales y una reduccion significativa en
emisiones asociadas a la produccién de insumos quimicos.

Ese equilibrio entre productividad y sustentabilidad le
valié en 2025 el Premio Mundial de la Alimentacién, con-
siderado el maximo reconocimiento internacional en agri-
cultura, galardén que no solo distingue a una cientifica, sino
a una linea de investigacién que hoy redefine el futuro del
campo.

DE LA VOCACION CIENTIFICA AL CAMPO

Mariangela Hungria nacié en Brasil y desde temprana
edad mostré una inclinacién clara hacia la ciencia. A los
ocho afos, un libro marcaria su destino: Cazadores de mi-
crobios. En sus paginas descubrié el trabajo de investigado-
res que estudiaban organismos invisibles, pero fundamen-

tales paralavida.

Aquel primer acercamiento no fue pasajero, pero con el
tiempo, reforzé su vocacioén al conocer la historia de Ma-
rie Curie, lo que terminé por definir su camino profesional
hacia la microbiologia: «Al dia siguiente dije que queria ser
microbidlogan, recordaria afios mas tarde.

Se formd como ingeniera agrénoma en Brasil, donde
también cursé su maestria y doctorado en un entorno aca-
démico donde predominaban otras corrientes -y donde el
uso de fertilizantes quimicos era la norma-, Hungria opté
por una linea menos explorada: entender el papel de los mi-
croorganismos en la nutricién vegetal.

Su carrera no estuvo exenta de obstaculos, pues a lo
largo de los afios enfrentd escepticismo por su enfoque
en soluciones bioldgicas, asi como barreras personales y
profesionales. Sin embargo, encontré respaldo en figuras
clave como la cientifica Johanna Ddébereiner, pionera en el
estudio de bacterias fijadoras de nitrégeno, quien no solo
influyd en su formacién, sino que validé una linea de inves-
tigacion que décadas después transformaria la agricultura
brasilena.

DEL LABORATORIO AL SURCO: EL
DESCUBRIMIENTO APLICADO

El interés de Mariangela Hungria por las bacterias no
surgié como una curiosidad aislada, sino como una pregun-
ta técnica de fondo: ;era posible producir mas, con menos
insumos quimicos, sin sacrificar rendimiento? Cuando ini-
ci6é su formacién como ingeniera agréonoma, la respuesta
dominante era clara: no.
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Liderazgos

El modelo agricola dependia del uso intensivo de fertili-
zantes sintéticos, particularmente los nitrogenados, consi-
derados indispensables para sostener la productividad de
cultivos como la soja, el maiz o el trigo.

Sin embargo, Hungria decidié explorar otra via e inspira-
daenlos trabajos de su mentora Johanna Débereiner -quien
habia demostrado que ciertas bacterias del suelo podian fijar
nitrégeno atmosférico-, comenzo a profundizar en el estu-
dio de microorganismos capaces de establecer relaciones
simbidticas con las plantas.

EL INICIO DEL EXITO AGRICOLA EN BRASIL

El planteamiento era disruptivo para su época: aprove-
char procesos bioldgicos naturales para sustituir insumos
industriales.

Tras una etapa de formacion académica en Brasil, com-
plementada con estancias en universidades como Cornell y
California-Davis, Hungria tomé una decision clave: regresar
a su pais porque sabia que el impacto real de su trabajo no
estaria en los laboratorios del extranjero, sino en los campos
agricolas de Brasil, donde la escala productiva exigia solucio-
nes viables y accesibles.

Ese punto de inflexion llegd en 1991, cuando se integroé a
Embrapa Soja, en el estado de Parana, donde comenzé prac-
ticamente desde cero: nuevo laboratorio, nuevo equipo y un
reto concreto frente a ella: demostrar que los biolégicos po-
dian competir y superar a los fertilizantes quimicos en con-
diciones reales de produccion.

El enfoque fue claro desde el inicio: No se trataba de de-
sarrollar soluciones experimentales, sino tecnologias que
funcionaran en campo y que convencieran al productor. Para
ello, establecié un principio técnico que marcaria todasu tra-
yectoria: ningun inoculante seria promovido si no igualaba o
superaba los rendimientos obtenidos con fertilizacion nitro-
genada convencional.

Los primeros resultados no tardaron en llegar. A través de
ensayos consistentes, su equipo logré demostrar que la ino-
culacién con bacterias fijadoras de nitrégeno no solo mante-
niala productividad, sino que, en muchos casos, la incremen-
taba.

Uno de los hallazgos mas relevantes fue la eficacia de la
reinoculacion anual, una practica que permitia mantener la
actividad biologica del suelo y mejorar el desemperio del cul-
tivo ciclo tras ciclo.

DE LA INNOVACION A LA ADOPCION MASIVA

El siguiente paso en la investigacion de Mariangela no fue
incremental, sino decisivo, ya que a partir de los avances en
inoculacién, su equipo desarrollé un esquema mas complejo:
la coinoculacién, una técnica que combina distintos microor-
ganismos para potenciar tanto la fijacién de nitrégeno como
el desarrollo radicular de las plantas.

Esta innovacion permitio no solo mejorar la nutricion ve-

((HEMOS DEMOSTRADO QUE SE PUEDE SER
SOSTENIBLE SIN RENUNCIAR A LA PRODUC-
TIVIDADN. «S] ALGUIEN TE DICE QUE NO SE
PUEDE, QUE ESE “NO” TE ENTRE POR UN
0IDO Y TE SALGA POR EL OTROM:

MARIANGELA HUNGRIA, MICROBIOLOGA BRASILENA

getal, sino también optimizar la absorcién de agua y nutrien-
tes, un factor clave en condiciones de estrés hidrico o suelos
de menor fertilidad.

Con el tiempo, estas tecnologias se expandieron mas alla
de la soya. Se desarrollaron soluciones para cultivos como
maiz y trigo, consolidando un portafolio de bioinsumos capa-
ces de integrarse a sistemas agricolas intensivos sin compro-
meter rendimiento.

EL IMPACTO DE LA COINOCULACION ESCALABLE

Actualmente, estas practicas se aplican en aproximada-
mente el 85% de la superficie cultivada con soya en Brasil, lo
que equivale a cerca de 40 millones de hectéareas, uno de los
casos mas exitosos de adopcion de biotecnologia agricola a
gran escala en el mundo.

En términos econdmicos, el cambio es igualmente signi-
ficativo, ya que el uso de inoculantes biolégicos, con costos
cercanos a los dos ddlares por aplicacidn, ha permitido susti-
tuir fertilizantes nitrogenados que pueden alcanzar hasta 50
délares, generando ahorros estimados en 25 mil millones de
ddlares anuales.

Pero mas alld de los nimeros, el impacto ambiental marca
una diferencia estructural. La reduccion en el uso de fertili-
zantes sintéticos disminuye las emisiones asociadas a su pro-
duccioén industrial, ademas de reducir la contaminacion del
sueloy del agua.

Hoy, Brasil no solo es uno de los principales productores
agricolas del mundo, sino también un referente en el desa-
rrollo y uso de bioinsumos. Una transformacién en la que la
ciencia aplicada, el conocimiento del suelo y la cercania con
el productor han sido determinantes.
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Agronegocios

Fertilizantes al alza: /
El nuevo frente de presion
para el campo mexicano

ANIVEL GLOBAL, LOS FERTILIZANTES NITROGENADOS HAN REGISTRADO
ALZAS QUE OSCILAN ENTRE 13 % Y SO % EN LAS ULTIMAS SEMANAS

Por Erick Lobo / Consultor internacional, conferencista y analista seniors data-driven

Elincremento en los precios de los fertilizantes se ha
convertido en uno de los principales factores de presién
para el sector agricola mexicano en este primer trimes-
tre de 2026. Se trata de un ajuste que combina tensiones
geopoliticas, encarecimiento energético y una alta de-
pendencia de insumos importados.

La evidencia reciente muestra incrementos relevan-
tes. A nivel global, los fertilizantes nitrogenados han
registrado alzas que oscilan entre 13 % y 50 % en las
ultimas semanas, en linea con el comportamiento obser-
vado en el indice de precios de fertilizantes de la FAO y
reportes de mercado internacional.

En México, la urea ha pasado en algunas regiones
de alrededor de nueve mil pesos por tonelada a rangos
de 12 mil a 13 mil pesos, seglin monitoreos regionales
y andlisis del Grupo Consultor de Mercados Agricolas
(GCMA).

La evolucién reciente del precio internacional de la
urea (principal fertilizante nitrogenado utilizado en cul-
tivos basicos) ilustra con claridad este cambio de ten-
dencia.

El comportamiento reciente confirma que el incre-
mento no es aislado, sino parte de una nueva fase de pre-
sion en los costos de insumos agricolas.

LOS FACTORES ESTRUCTURALES

Detras de este movimiento existe un factor estructu-
ral. La produccién de fertilizantes nitrogenados depende
directamente del gas natural, lo que convierte a los ener-
géticos en un determinante central de sus costos. A esto
se suma un entorno geopolitico complejo. Las tensiones
en el Medio Oriente, particularmente en rutas estratégi-

cas como el Estrecho de Ormuz, han elevado la incerti-
dumbre sobre el suministro global.

Un elemento adicional es la concentracién geografica
de la produccién. De acuerdo con andlisis de Itad BBA, el
Medio Oriente concentra mas del 40 % de las exporta-
ciones globales de urea, alrededor del 30 % del comercio
de amoniaco y una proporcién relevante de fertilizantes
fosfatados. Esta concentracion implica que cualquier
disrupcién en la region tiene efectos directos sobre pre-
cios y disponibilidad a nivel internacional.

Este entorno de presioninternacional se reflejaenin-
crementos diferenciados entre los principales fertilizan-
tes utilizados en la produccién agricola. Insumos como la
urea, el DAPYy el sulfato de amonio muestran variaciones
distintas en magnitud, aunque la direccién es comun: to-
dos al alza.

La variacion entre insumos confirma que el encare-
cimiento no es homogéneo, pero si generalizado dentro
del sistema productivo agricola.

TRASLADO A PRECIOS DE ALIMENTOS

Desde una perspectiva macro, el efecto no se detiene
en el productor. El Banco de México ha sefialado en sus
reportes de inflacion que los costos de insumos agrope-
cuarios tienden a trasladarse de manera gradual a los
precios de alimentos, con rezagos de uno a dos ciclos
agricolas, lo que anticipa presiones adicionales en pro-
ductos basicos. La FAO documenta una dindmica similar
en el dmbito internacional, lo que refuerza la preocupa-
cién sobre el comportamiento de los precios finales en el
mediano plazo.

En el caso de México, el problema adquiere una di-
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mensién estructural. El pais importa mas del 60 % de los
fertilizantes que utiliza, de acuerdo con datos de SADER
y SIAP, lo que lo expone directamente a choques externos
en precios, logistica y disponibilidad. Esta dependencia li-
mita la capacidad de amortiguar incrementos en momen-
tos de volatilidad internacional.

En este contexto global y nacional, el impacto en es-
tados agricolas clave como Jalisco permite observar con
mayor claridad las implicaciones operativas del encare-
cimiento de insumos. En la entidad, cultivos como maiz,
sorgo y cafia de azulcar enfrentan una presién creciente
en sus costos de produccién, donde los fertilizantes pue-
denrepresentar entre el 30 %y 50 % del total.

MAS INCERTIDUMBRE PARA PRODUCTORES

Aunque el ciclo otofo-invierno 2025-2026 esta en
su fase final, la principal preocupacion se concentra en
el siguiente ciclo agricola. El encarecimiento de insumos
coincide con precios moderados de granos y condiciones
climaticas variables, lo que reduce los margenes y au-
menta la incertidumbre para los productores.

Ante este entorno, la prioridad para el productor se
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Fuente. Elaboracion propia con base en indicadores de Itai BBA, Fitch Ratings (mar-
20 2026), el Sistema Nacional de Informacién e Integracion de Mercados (SNIIM) y
SIAP.

define en una sola direccién: gastar mejor, no necesaria-
mente gastar mas. La optimizacion en el uso de fertilizan-
tes, la planeacién anticipada de compras y la adopcién gra-
dual de tecnologias de precision se convierten en factores
determinantes para sostener la rentabilidad.

AGRICULTURA DE PRECISION E 1A

Herramientas como la agricultura de precisiéon y el uso
de inteligencia artificial permiten ajustar dosis por zona de
cultivo, mejorar la eficiencia en la aplicacion y reducir des-
perdicios con base en datos de suelo y rendimiento histé-
rico. En un contexto de insumos caros, una reduccion del
10 % al 15 % en el uso de fertilizantes (alcanzable con estas
tecnologias) puede significar varios miles de pesos por hec-
tareaen ahorrodirecto.

El alza enfertilizantes no es un episodio aislado: anticipa
gue el costo de producir en el campo mexicano ya no de-
pende solo del clima o del mercado, sino de variables globa-
les que estan fuera de control del productor. Entender ese
cambio, mas que resistirlo, sera la diferencia en los proxi-
mos ciclos.
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Academla Por Amado Vazquez Martinez / Tierra Fértil

En el campo mexicano, donde el maiz es historia, identi-
dad y sustento, la pregunta ya no es solo qué sembrar, sino

como sobrevivir a un clima cada vez mas erratico. Sequias DISTRIBUCION DE LLUVIAS: MAS IMPORTANTE

el de ciclo largo rinde mas porque trabaja mas tiempo».

La 1 ma d@kn intermitentes, lluvias mal distribuidas y costos crecientes QUE LA CANTIDAD
eVO uCIOn ene a.lZ. % - han puesto a prueba no solo al productor, sino a la ciencia Uno de los puntos mas finos de la entrevista es la im-
- - detrasde lasemilla. portancia de la distribucién del agua, mas alla del volumen
P\ QO Y ’ ) AVAY 220 AaYAY . A Hoy, la evolucién genética del maiz avanza entre dos  total. ' . e
(4 /- grandes caminos: la busqueda de rendimiento y la urgencia «No importa tanto cuanta agua cae, sino como se distri-

de adaptacién, dice en entrevista el profesor del CUCBA,  buye. El cultivo necesita humedad en etapas clave: germi-
especialista en semillas, José Sanchez Martinez, cuya con-.  nacién, floraciény llenado de grano», explica.
clusion es contundente: Esto significa que un afno con mas milimetros de lluvia

«Ya no estamos en un escenario donde el mejor maiz sea
el mas productivo, sino el que logra sobrevivir».

EL MEJORAMIENTO GENETICO MAXIMIZO RENDIMIENTOS, PERO EL CAMBIO CLIMATICO HA T LT R
MODIFICADO ESA LOGICA'Y YA NO SE TRATA 305@ DE CUA[{[ 0 PRODUCE UNA PLANTA, Durante décacclias,'el mejcgfamiergto gen?tico ff er;foclé
SINU DE CUA’NDD Y CU'MD RESISTE EL ESTE'S HIDRICU - en maximizar rendimientos. Sin embargo, el cambio clima-

_— tico ha modificado esa légica. Ya no se trata solo de cuanto
produce una planta, sino de cudndo y como resiste el estrés
hidrico.

EL ESPECIALISTA LO EXPLICA CON CLARIDAD TECNICA:

«La sequia ya no se presenta en un solo periodo; ahora
aparece en etapas intermedias, puede llover, dejar de llover
.y volver allover, lo que complica el desarrollo del cultivo».
Este fenomeno ha obligado a replantear el desarrollo ge-
_.'nético del maiz. Los materiales precoces —de ciclo corto—
~ han ganado terreno porque permiten “escapar” a condicio-
nes adversas, pero no sin consecuencias. y
«Un material precoz puede producir hasta 40% menos |
gue uno de ciclo largo, porque acumula menos materia
secav, advierte.
Y loilustra con una analogia sencilla:
"1 «Es como tres personas que trabajan distinto tiempo: |
r iel que trabaja mas meses gana mas. Asi funciona el maiz:

. ' ": . ~ag, e ?:r :q—:.._p_. -

José Sanchez Martinez,profesor del CUCBA y especialista en semillas.
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MAICES MAS COMUNES EN EL MERCADO MEXICANO
Tipo de empresa Marca / Linea Ejemplos
Transnacional Dekalb (Bayer) Series
Transnacional Pioneer (Corteva) Hibridos con “P”
Transnacional Syngenta Diversos hibridos
Nacional Semillas Winner
Nacional Semilla Rica
Nacional Semillas JS 365, 369,370

Nacional Aspros Diversos hibridos
Nacional Novasem Lineas regionales
Nacional Proceso Hibridos

puede ser peor que uno con menos, si la precipitacion no esta
bien distribuida.

¢PRECOCIDAD 0 RENDIMIENTO? EL DILEMA TECNICO

El productor mexicano hoy toma decisiones bajo incerti-
dumbre. Elegir un hibrido precoz implica reducir riesgo, pero
también limitar el potencial productivo.

«Estamos obligados a trabajar en dos rutas: materiales
precoces y materiales tolerantes a sequia, pero sin perder
rendimiento», sefiala el académico.

Sin embargo, reconoce una limitante importante: «No
existen auin en el mercado hibridos claramente identificados
como tolerantes a sequia; se esta trabajando, pero todavia es

Caracteristica principal Uso

Alto rendimiento en condiciones 6ptimas Grano
Estabilidad y tecnologia genética Grano
Tolerancia al acame, porte bajo  Grano

Perla Blanca, Titanium Adaptacién regional Doble propdsito
Azabache, Pinto, Moro Materiales competitivos locales Doble propésito

Buen rendimiento y costo accesible
Doble propdsito

Adaptacion por region  Mixto
Enfoque local (Jalisco) Mixto
regionales

(LA SEQUIA YA NO ES DE TEMPORADA,
ES POR ETAPAS, Y ESO CAMBIA TODO EL

MANEJO DEL CULTIVO:
JOSE SANCHEZ MARTINEZ
PROFESOR DEL CUCBA, ESPECIALISTA EN SEMILLAS

incipienten».

LA GENETICA DEL FUTURO: EDICION Y EFICIENCIA

La nueva frontera del maiz esta en la biotecnologia: «La
edicion genética permite juntar en una sola planta los genes

/ LAREVISTA DEL CAMPO N0.204/ /INNOVACION Y LIDERAZG0 EN EL CAMPO
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(LA MEJOR SEMILLA NO ES LA MAS
CARA, SINO LA QUE MEJOR SE ADAPTA

ATU PARCELAD:
JOSE SANCHEZ MARTINEZ
PROFESOR DEL CUCBA, ESPECIALISTA EN SEMILLAS

favorables: rendimiento, sanidad, tolerancia a sequia», expli-
ca Sanchez Martinez.

Pero también es realista: en México, esta tecnologia aln
se encuentra en fase experimental, mientras que las grandes
compaiiias la desarrollan a nivel global.

TRANSNACIONALES VS NACIONALES:

El mercado mexicano de semillas refleja dos realidades
productivas.

TRANSNACIONALES

-Bayer (Dekalb): hibridos identificados por series numé-
ricas

-Corteva (Pioneer): hibridos con nomenclatura alfanu-
mérica

-Syngenta: materiales con porte bajo y tolerancia al aca-
me

(Enfocadas en alto rendimiento bajo condiciones 6pti-
mas).

NACIONALES

-Semillas Winner: Perla Blanca, Titanium

-Semilla Rica: Azabache, Pinto, Moro

-Semillas JS: 365, 369, 370

-Aspros

-Novasem (Jalisco)

-Proceso (Colima)

(Enfocadas en adaptacion local, menor costo y doble pro-
pdsito)

«Las empresas nacionales estan creciendo porque se
adaptan mejor a las condiciones reales del productor», afir-
ma y afiade que actualmente las nacionales cubren cerca de
una tercera parte del mercado nacional.

EL FACTOR ECONOMICO: LA VERDADERA DECISION

Mas alla de la genética, el bolsillo define, pues un produc-
tor puede invertir: 75,000 pesos en semilla transnacional (10
ha) mas 35,000 pesos en semilla nacional y «con ese ahorro,
el productor puede comprar fertilizante o resolver necesida-
des familiares», explica.

Y anade un punto clave: «El agricultor muchas veces se
guia por el precio; si ve algo barato, duda, pero cuando prue-
bay funciona, regresan.

S b, L g Il i .. "

(YA NO ESTAMOS EN UN ESCENARIO DONDE

£al

EL MEJOR MAIZ SEA EL MAS PRODUCTIVO,

SINO EL QUE LOGRA SOBREVIVIR:
JOSE SANCHEZ MARTINEZ
PROFESOR DEL CUCBA, ESPECIALISTA EN SEMILLAS

TIPOS DE MAIZ: ENTENDER EL PROPOSITO

El especialista clasifica las semillas en tres categorias:
grano, doble propésito y forrajero: «Las empresas naciona-
les trabajan mucho el doble propésito, porque ese es el mer-
cado del productor mexicano», dice, incluso hay materiales
que destacan en produccién de silo:

«Hay hibridos nacionales que han llegado a producir has-
ta 80 toneladas de forraje, superando a materiales importa-
dos».

UN CULTIVO EN TRANSFORMACION

El maiz enfrenta una amenaza estructural: el abandono
del campo. «Si las condiciones no cambian, en unos afos na-
die va a querer producir maiz», advierte. El crecimiento de
cultivos como berries y agave, sumado a precios bajos del
grano, esta desplazando al maiz en regiones clave.

Sembrar inteligencia y elegir qué maiz sembrar implica
comprender: El clima, el suelo, |la tecnologia disponible y la
economia del productor, porque, como resume el especia-
lista:

«No se trata de sembrar el maiz mas famoso, sino el que
mejor responda a tu realidad».
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EL MEDITERRANEO Y MEDIO ORIENTE

Por Amado Vazquez Martinez / Tierra Fértil

Valle de El Evora, Sinaloa.- El garbanzo blanco sinaloen-
se no es solo un cultivo: es una marca pais por su tamafo,
su color y su consistencia, que lo han posicionado durante
décadas como uno de los granos més apreciados en merca-
dos internacionales, particularmente en el Mediterrdneo y
Medio Oriente... Pero en este ciclo agricola, ese prestigio
enfrenta una prueba compleja.

Menos superficie sembrada, rendimientos desiguales
por condiciones climaticas atipicas y un mercado global con-
dicionado por el tipo de cambio, la logistica y los conflictos
geopoliticos que han cambiado las reglas del juego, lo que
hace que el productor no solo compita por producir mas, sino
por producir mejor... y vender en el momento correcto.

EL VALLE DEL EVORA

En el Valle de El Evora, corazén garbancero de Sinaloa,
el productor Manuel Gumaro Lépez Cuadras, presidente de
la Junta Local de Sanidad Vegetal, lo resume con una visiéon
que mezcla estrategia y urgencia:

«Primero que nada, buscar los mercados de distribucién
y consumo... para darle salida y que sea rentable para los
productores». La frase no es menor. En el garbanzo, produ-
cir sin mercado es perder. Y en este ciclo, el mercado se esta
redefiniendo.

ARGELIA: LA APUESTA DEL CICLO

Uno de los movimientos mas relevantes del sector es la
apertura hacia Argelia como comprador estratégico, que, a
diferencia de otros destinos donde la comercializacién de-
pende de intermediarios, en este caso se trata de compras
consolidadas por parte del gobierno, lo que abre la posibili-

Garbanzo blanco de
Sinaloa: enlre el calibre
y el precio justo

SUTAMANO, SU COLOR Y SU CONSISTENCIA LO HAN POSICIONADO DURANTE DECADAS
COMO UNO DE LOS GRANOS MAS APRECIADOS EN EL MUNDO, PARTICULARMENTE EN

dad de negociaciones mas directas.

Lépez Cuadras confirma que ya existe acercamiento
formal: «Se envio ya la carta... poniendo a disposicion del
gobierno de Argelia este garbanzo... y la intencién es ven-
derles».

EL VOLUMEN QUE SE BUSCA COLOCAR NO ES MARGINAL

«La idea es ofrecerle las 20 mil o arriba de 20 mil tone-
ladas que requieren ellos», sefnala, dato es clave porque, en
un ciclo con menor produccién, contar con un comprador
de ese tamario podria funcionar como “ancla” de mercado,
estabilizando precios y asegurando flujo de comercializa-
cion.

EL PROCESO AUN NO ESTA CERRADO

«No tenemos las fechas reales... yo me imagino que en
este mes inician las subastas», explica el lider productor.

Aun asi, el simple hecho de abrir ese canal institucio-
nal representa un cambio de fondo. En ciclos anteriores,
gran parte del garbanzo sinaloense se colocaba a través de
brokers, principalmente en Espaia, que posteriormente re-
distribuian el producto hacia otros paises.

Ese modelo, aunque funcional, implicaba mayores cos-
tos y menor margen para el productor. Hoy, la intencién es
acortar la cadena.

LECCIONES DEL CICLO PASADO

El impulso hacia nuevos mercados no surge por casuali-
dad. Esresultadodirectode loocurrido en 2025, un afio que
rompio récords en superficie y exportacién. «Se sembraron
arriba de 100 mil hectareas... pusimos de exportacién mas
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((EL GARBANZO PUEDE ESTABLECERSE CON UN
RIEGO DE ASIENTO Y, EN MUCHOS CASOS, SIN
NECESIDAD DE RIEGOS DE AUXILIO. XEL 70% U
80°% NO SE OCUPA DARLE EL AUXILION:

MANUEL GUMARO LPEZ CUADRAS, PRODUCTOR DE SINALOA

de 180 mil toneladas y se logré colocar casi el 100%», recuer-
da Lépez Cuadras.

Fue un ciclo de alto volumen, pero también de alta exi-
gencia logistica. Mover ese nivel de produccién obligé a de-
pender de multiples intermediarios, elevando costos y redu-
ciendo la utilidad en origen.

PARA 2026, EL PANORAMA ES DISTINTO

«Se sembré mucho menos superficie», afirma, con una es-
timacion cercana a 52 mil hectareas. En consecuencia, la pro-
duccién esperada ronda las 70 mil toneladas, una reduccién
significativa respecto al ciclo anterior.

Pero menos volumen no necesariamente significa peor
escenario. Para algunos productores, puede ser incluso una
oportunidad. Porque en el garbanzo, el negocio no estd enla
tonelada... esta en el tamano.

LAS CONDICIONES Y EL DILEMA

Si algo ha mantenido vigente al garbanzo en Sinaloa en
medio de afos secos, es su eficiencia hidrica. En un estado
donde la disponibilidad de agua se ha vuelto cada vez mas li-
mitada, este cultivo representa una alternativa viable frente
a otros granos mas demandantes.

Manuel Gumaro Lopez Cuadras lo explica desde la prac-
tica: «es lo interesante de este cultivo... requiere muy, muy
poca aguan.

En condiciones normales, el garbanzo puede establecer-
se con un riego de asiento y, en muchos casos, sin necesidad
deriegos de auxilio. «<El 70% u 80% no se ocupa darle el auxi-
lio», sefala, lo que lo convierte en una opcién estratégica en
escenarios de sequia.

El riego inicial, afade, suele ser relativamente bajo en vo-
lumen: «Estamos hablando de unos 40 milimetros», suficien-
tes para detonar el desarrollo del cultivo, aunque, sin embar-
go, el agua no lo es todo. La verdadera variable critica esta en
su distribucion.

NO ES CUANTO LLUEVE... SINO CUANDO

El comportamiento climatico de los Ultimos ciclos ha de-
jado unaleccién clara: la lluvia mal distribuida puede ser méas
dafina que la falta de agua.

El garbanzo, como otros cultivos, tiene momentos clave
en su desarrollo: establecimiento, floracion y llenado de gra-
no. Si en esas etapas la humedad falla, el impacto se refleja
directamente en el rendimiento y, sobre todo, en la calidad.

La consecuencia es visible en este ciclo: rendimientos
irregulares, especialmente en zonas de temporal, donde al-
gunos productores apenas alcanzaron entre 100 y 400 kilos
por hectarea.
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En contraste, las areas de riego muestran un compor-
tamiento mas estable, con rendimientos cercanos a las dos
toneladas por hectarea. Pero incluso ahi, el factor determi-
nante no es la tonelada... es el calibre.

EL CALIBRE: LA MONEDA REAL DEL GARBANZO0

En el mercado internacional, el garbanzo sinaloense no
compite por volumen. Compite por tamano. Los calibres co-
merciales que demanda el mercado se ubican entre 42y 48,
los que alcanzan mejores precios. Por debajo de ese rango, el
grano pierde valor de forma significativa.

Lépez Cuadras lo deja claro: «Los calibres que buscan los
compradores estan del 42 hasta el 48». Esto ha generado
una redefinicion en la légica productiva. Ya no se trata de ob-
tener mas toneladas por hectarea, sino de asegurar granos
mas grandes y uniformes.

Y ahi aparece una de las decisiones técnicas mas relevan-
tes del ciclo: la densidad de siembra.

MENOS PLANTAS, MEJOR PRECIO

Tradicionalmente, en la regién se establecen densidades
de alrededor de 10 plantas por metro. Sin embargo, ante la
presiéon del mercado por calibres grandes, los productores
estan reconsiderando esta practica.

«Regularmente aqui tiramos 10 granos por metro... a lo
mejor vamos a tener que disminuir... tirar 7 o 6 para buscar
defender los calibres», plantea. La légica es agronémica: me-
nos competencia entre plantas permite mayor desarrollo in-
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dividual del grano.

También es econdémica: «Preferimos tener un rendimien-
to de una tonelada y media con calibres altos, que tener dos
toneladas y media de calibres que te lo paguen a la mitad»,
afirma.

Esta frase sintetiza el cambio de paradigma: el rendimien-
to dejo de ser el indicador principal. Hoy, el tamafio define la
rentabilidad.

PRODUCCION V'S MERCADO: RELACION TENSA

El productor sinaloense se enfrenta asi a una paradoja
constante. Puede tener un buen rendimiento en volumen,
pero si el calibre no cumple, el ingreso cae.

Por el contrario, un rendimiento menor puede traducirse
en mayor utilidad si el grano alcanza los estandares interna-
cionales.

En ese contexto, la toma de decisiones en campo se vuelve
cada vez mas estratégica. Densidad de siembra, manejo del
cultivo, tiempos de cosecha y seleccién del terreno dejan de
ser variables técnicas aisladas para convertirse en factores
directamente vinculados al precio final.

Porque en el garbanzo, mas que en otros cultivos, el mer-
cado no perdona errores.

CALIBRE Y EL PRECIO JUSTO

Si en campo el calibre define el valor del garbanzo, en el
mercado internacional la rentabilidad se decide en una ecua-
cion mas compleja: precio en dolares, costos logisticos y tipo
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de cambio.

El productor sinaloense no vende solo un grano; vende un
producto que viaja miles de kildmetros y que, en ese trayecto,
pierde valor en cada eslabén de la cadena. Manuel Gumaro
Lopez Cuadras lo explica con nimeros claros:

«El garbanzo se puede estar vendiendo entre mil 450 y mil
500 ddlares por tonelada puesto en destino», pero ese precio
no llega integro al productor. Antes de que el dinero regrese al
campo, se descuentan costos que pueden ser determinantes.

«Entre 300 y 400 ddlares se van en logistica... almacena-
je, criba, todo lo que conlleva el proceso», detalla, a lo que se
suma el margen del comercializador: «otros 100 o 150 déla-
res mas». Es decir, la tonelada se “adelgaza” antes de tocar tie-
rra sinaloense.

EL OBJETIVO: SOSTENER EL PRECIO EN CAMPO

Con esa estructura de costos, el sector busca mantener un
precio base que permita cubrir gastos y dejar margen de uti-
lidad. «Podemos consolidar el mismo precio del afio pasado...
alrededor de los mil doélares para el productor», sefala Lopez
Cuadras.

Sin embargo, este ciclo enfrenta un factor que no depende
del agricultor: el tipo de cambio. «El afio pasado vendimos con
un délar arriba de 20 pesos... ahora lo traemos en 17 y eso es
lo que nos esta pegando», afirma.

La diferencia no es menor. Cuando el producto se comer-
cializa en délares y los costos de produccién se pagan en
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pesos, cualquier variacion en el tipo de cambio impacta di-
rectamente en la rentabilidad. El délar, en este caso, se con-
vierte en un arbitro silencioso del campo.

DUBAI: EL TERMOMETRO DEL MERCADO GLOBAL

El interés internacional por el garbanzo mexicano se
mantiene. Prueba de ello es la participacién en ferias co-
merciales como la de Dubadi, uno de los principales puntos
de encuentro del comercio agroalimentario global.

«Tuvimos bastante interacciéon con mas de 400 empresas
interesadas en comprar garbanzo», comenta el productor. El
dato confirma que el mercado existe. La demanda esta. Pero
eso no significa que la utilidad esté garantizada. Porque el pro-
blema no es vender» ... es cudnto queda después de vender.

DE ESPANA AL MUNDO: ACORTAR LA CADENA

Tradicionalmente, gran parte del garbanzo sinaloense
se exportaba a Espaia, desde donde se redistribuia a otros
mercados. Ese modelo, aunque efectivo, generaba costos
adicionales.

«Se enviaba principalmente a Espana y de ahi lo distri-
buian... pero eso elevaba los costos y se generaba menos
utilidad para el productor», explica y por ello, el sector bus-
ca ahora reducir intermediarios, apostando por ventas mas
directas y envios en volimenes mas controlados. La légica
contundente: menos intermediarios, mayor margen.

GEOPOLITICA: EL FACTOR INVISIBLE

A la ecuacion se suma un elemento cada vez mas pre-
sente: la geopolitica, con conflictos internacionales, espe-
cialmente en regiones clave como Medio Oriente, impactan
directamente en los costos logisticos.

«El conflicto bélico genera tensién... y puede elevar los
costos de transporte y complicar la comercializacién», ad-
vierte Lépez Cuadras, pero también reconoce el efecto
contrario: «asi como pasé con la guerra Rusia-Ucrania... los
granos subieron bastanten».

UN MERCADO PEQUENO... PERO EXIGENTE

En el contexto mundial, México es un jugador menor en
volumen. Paises como India dominan la produccion global
con millones de toneladas. Aun asi, el garbanzo sinaloense
ha encontrado su nicho.

«No representamos ni siquiera un 2% de la produccién
mundial, pero competimos con calidad, con tamafio y con
estética», resume el productor. Ese posicionamiento es lo
gue permite mantener precios premium... siemprey cuando
el calibre acompanie.

LA REALIDAD SE MIDE EN PESOS POR KILO

En campo, la realidad se mide en pesos por kilo. Y es ahi
donde el garbanzo sinaloense enfrenta su mayor tension:
producir con calidad en un entorno donde el precio no siem-
pre responde.

Al arranque de las primeras trillas, el mercado ha mos-
trado sefales mixtas. «Algunas comercializadoras salieron
con 15, 16 pesos por kilo», explica Manuel Gumaro Lépez
Cuadras.
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Patente de Corso - MEX

Los corsarios del pasado han sido suplantados por los criminales
que actuan bajo la anuencia de representantes del poder publico

Los buques corsarios eran navios que contaban
con una Patente de Corso, documento oficial del
Estado que permitia atacar a barcos y puertos ene-
migos. Los botines eran compartidos con el Estado.

En su redaccién original, el articulo 89, frac-
cion IX de la Constitucion contemplaba la facultad
presidencial de: «conceder patentes de corso con
sujecion a las bases fijadas por el Congreso». Esto
generaba varios beneficios: disponer de una arma-
dasininvertir en barcos, tripulantes o armamento;
tener derecho a parte de las ganancias; o poder
alegar que las acciones de los corsarios con paises
gue no estaban en guerra, pero que se les queria
hostigar, eran obra de piratas.

En 1966 se eliminaron las patentes de corso de
la Constitucion, y seria hasta 2018 cuando se eli-
mind toda mencién del corso del resto de la legis-
lacion mexicana. Empero, una forma distorsionada
de las patentes de corso recorre México desde
hace décadas: la patente pasé del mar a la tierra, y
el Estado fue suplantado por funcionarios coludi-
dos con criminales.

Lacomplacenciaentre autoridadesy delincuen-
tes no es un fenédmeno nuevo. El Coronel Esteban
Cantd, quien goberno el Distrito Norte de la Baja
Californiaentre 1915y 1920, permitio actividades
ilegales y las gravo con un impuesto de patente a
fabricas de opio. Con esos recursos ‘moralizaba’ el
vicio con la creacién de obra publica y escuelas.

Mas de cien afnos después, la relacion entre
funcionarios y delincuentes ha provocado un cre-
cimiento exponencial del crimen organizado. So-
bran ejemplos de personajes de los tres érdenes
de gobierno que permitieron y, seguramente, adn
permiten que grupos delincuenciales operen con
el beneplacito de las autoridades para repartirse
botines privados. Si: Garcia Luna. Pero también
Veytiay Bermudez o los detenidos en la Operacion
Enjambre del secretario Garcia Harfuch.

Es una buena noticia que la presidenta Shein-
baum haya pasado la pagina de una estrategia de
seguridad que, durante seis anos, hizo de la vista
gorda frente a la delincuencia. La caida de uno de
los lideres mas importantes de los carteles mexi-
canos es un golpe duro a su estructura y organiza-
cion. Pero eso no resuelve el problema.

Igual de importante sera profundizar en la rup-
tura de acuerdos entre los corsarios modernos del
crimen y representantes indignos del poder publi-
co. Esos que, faltando a su deber de Estado, dan su
anuencia para perseguir el botin a costa de los ciu-
dadanos, su patrimonio y las empresas. Ir por los
liderazgosy las redes de corrupcion que los sostie-
nen es una misién dura, pero firme, para nuestra
presidenta. Ojalé lo consiga.

CUMULONIMBUS. «Sin la justicia, ;:Qué se-
rian en realidad los reinos sino bandas de ladro-
nes?», San Agustin.

@BOSCODELAV
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Crece Méxigo en
Foodex Japon 2026

FOODEX Japén es la feria de alimentos y bebi-
das mas importante de Asia y una de las plataformas
comerciales mas influyentes a nivel global. Cada afio
retine en Tokio a miles de empresas, compradores y
distribuidores de todo el mundo, convirtiéndose en un
punto estratégico para acceder a mercados altamente
sofisticados y exigentes. En este contexto, la presencia
de México no solo implica participar en una exposicion
internacional, sino posicionarse en el corazén del co-
mercio alimentario asiatico.

La participacion de México en FOODEX Japén
2026 confirma una tendencia clara: el sector agroali-
mentario nacional no solo se mantiene competitivo,
sino que avanza con paso firme en los mercados mas
exigentes del mundo. En esta edicién, el Pabellén de
México alcanzé los 306 metros cuadrados, lo que re-
presenta un crecimiento superior al 20% respecto al
afno anterior, reflejo del creciente interés de empresas

y productores por posicionarse en Asia.

UN ESPACIO ESTRATEGICO PARA MEXICO

Mas que una vitrina comercial, FOODEX se ha
convertido en un espacio estratégico donde México
consolida su liderazgo exportador. La participacién de

| m

44 expositores, entre ellos 38 empresas, asi como la
presencia de organizaciones gremiales y Gobiernos es-
tatales como Jalisco, Chihuahua, Aguascalientes y Mi-
choacan, evidencian ladiversidad y fortaleza del campo
mexicano. Cada producto exhibido representa no solo
calidad, sino identidad, innovacién y una historia pro-
ductiva que conecta regiones con mercados globales.

En esta edicion México presenté una oferta amplia
y estratégica de productos agroalimentarios, enfocada
en aquellos con mayor demanda internacional y valor
agregado, tales como: aguacate, carne de cerdo, carne
de res, tequila y mezcal; mango, miel, jarabe de agave
e inulina, limén persa, café, carbén, platano, berries,
purés de fruta, vinos mexicanos, sotol y otras bebidas
especializadas.

En el evento de inauguraciéon del Pabellén de Mé-
xico, Presidente del Consejo Nacional Agropecuario,
Lic. Jorge Esteve Recolons, destacd que espacios como
Foodex Japdn, construyen relaciones, generan alian-
zas y abren puertas para nuevos negocios. Hoy, mas
del 90% de nuestras exportaciones se concentran en
los Estados Unidos, lo que nos recuerda la importancia
de seguir abriendo mercados, fortaleciendo relaciones
comerciales y ampliando nuestras oportunidades en
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otras regiones del mundo.

CONSOLIDAR PRESENCIA MEXICANA

Durante la apertura del pabellén, autoridades di-
plomaticas, representantes del sector agroalimentario
y aliados institucionales destacaron la colaboracion
entre el Consejo Nacional Agropecuario (CNA), la Se-
cretaria de Agricultura y Desarrollo Rural (SADER)
y la Embajada de México en Japén para consolidar la
presencia de los productos mexicanos en el mercado
asidtico.

Asimismo, subrayaron la importancia de la parti-
cipacion de México en FOODEX Japén como una pla-
taforma estratégica para fortalecer relaciones comer-
ciales, promover la oferta agroalimentaria nacional y
ampliar las oportunidades de exportacion hacia la re-
gion asiatica.

Uno de los elementos destacados fue el programa
de degustaciones, encabezado por un chef profesional
que incluyé 12 demostraciones culinarias. Esta inicia-
tiva no solo promovié los productos mexicanos, sino
que facilitd su incorporacion en la dieta asiatica, com-

binando tradiciéon mexicana con técnicas japonesas. La
gastronomia se consolidd, asi como un puente cultural
y comercial.

FORTALECER LOS VINCULOS COMERCIALES

Paralelamente, la agenda incluydé encuentros de
negocios, reuniones estratégicas y actividades de ne-
tworking que fortalecieron vinculos con compradores,
distribuidores y autoridades japonesas. Estos espacios
permiten avanzar hacia relaciones comerciales de lar-
go plazo, fundamentales en un mercado tan sofisticado
como el japonés.

Hoy, México no solo exporta mas, sino mejor: con
valor agregado, trazabilidad y estandares de calidad
que responden a las nuevas demandas globales.

FOODEX Japéon 2026 deja un mensaje contun-
dente: México crece, se consolida y se proyecta como
un socio confiable en el comercio internacional de ali-
mentos. El reto hacia adelante serd mantener este di-
namismo y seguir conquistando nuevos mercados con
lo mejor del campo mexicano.
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MULTIMEMA AGROPECUARLA

COMVET 2026 REUNE ESPECIALISTAS
EN MEDICINA VETERINARIA

Del 27 al 29 de abril, Guadalajara sera sede de la
quinta edicion del Congreso Médico Veterinario (Com-
vet), un encuentro enfocado en la actualizacion acadé-
mica y técnica del sector. Con participacion de especia-
listas y empresas, el evento abordara sanidad animal,
innovacion clinica y tendencias en el cuidado de espe-
cies, consolidandose como referente en medicina vete-
rinaria en México.

ECOMONDO MEXICO IMPULSA
LA ECONOMIA CIRCULAR

Del 14 al 16 de abril, Expo Guadalajara albergara
Ecomondo México, la feria lider en sostenibilidad y eco-
nomia circular. El evento reunira a empresas, tecnologia
einnovacién enfocadas en manejo de residuos, bioener-
gia y soluciones ambientales. Se posiciona como plata-
forma clave para el desarrollo de modelos productivos
mas sustentables en el sector agroindustrial.

CONGRESO DE LA CARNE APOYA
A LA INDUSTRIA PROTEICA

El 29y 30de abril se realizara en Guadalajara el Con-
gresodelaCarneyProteina Animal, consideradounode
los eventos mas importantes del sector. Reunira a pro-
ductores, industria y expertos para analizar tendencias,
consumo, sanidad y mercados. La expo complementa el
encuentro con tecnologia, insumos y oportunidades de
negocio para la cadena carnica.
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4ha 3ha

ELITE LAST MILE EN NUMEROS A 6 ANOS DE SU FUNDACION

mﬁﬁmﬂvﬂ»@#&%

26 9 4 +900 8mil 11 +8000

parques municipios son cludades estados de unidades millones totales paises operan en empleos
industriales territorio Elite importantes la Republica privativas de inversion nuestros parques nuevos

Mas de 1 millon 180 mil m? de desarrollo industrial
en 26 ubicaciones nos respaldan

Elite, motor del desarrollo y crecimiento econdmico de nuestro estado.



CONFIA EN SU PODER Y DEJA —_——
ATRAS LAS PREOCUPACIONES s
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PARA LOS DIAS MAS COMPLICADOS. DESCUBRELO &)~ .

2026 Bombardier Recreational Products Inc. (BRP). Todos los derechos reservados, ®™ vy el logotipo BRP son marcas comerciales de BRP o
da sus filiales. Algunas modelos representados pueden incluir equipo opcional. *BRP se reserva el derecho de interrumpir o cambiar
especificaciones, precios, disefos, caracteristicas, modelos o equipos sin incurrir en obligacion, Lea atentamente la gula del operador y las
instruccionas de sequridad. Observe las leyes v regulaciones aplicables. El consumo de drogas o aleohol es incompatible con el manejo.
Consulte a su distribuidor de BRP autorizade para obtener detalles y visite https://can-am.brp.com/off-read/ms/es/




